Wroctaw, 9 maja 2014 .

Szanowni Akcjonariusze i Inwestorzy !

Rok 2013 okazat sie okresem w ktdrym nastgpita poprawa w branzy deweloperskiej. Sprzedaz
nowych lokali we Wroctawiu w 2013 roku byta dos¢ dobra. Popyt w | pétroczu 2013 roku wskazywat
na nieztg sytuacje Wroctawia na tle innych miast w kraju. W Il pétroczu 2013roku réwniez zauwazalna

byta lekka poprawa na rynku mieszkaniowym.

W 2013 r. Spétka prowadzita sprzedaz lokali mieszkalnych w zrealizowanej inwestycji
,»ZIELONY ZAKATEK” we Woroctawiu przy ul. Asfaltowej. Spotka przekazata na wiasnos¢ aktami
notarialnymi wszystkie sprzedane lokale mieszkalne ich nabywcom. Spétka kontynuowata budowe
budynku mieszkalno-ustugowego ,,PLATINIUM” w Katach Wroctawskich, przy ul. Sikorskiego. W

grudniu 2013 roku inwestycja ta zostata sprzedana.

Spotka pod koniec 2013 roku sprzedata wszystkie ruchomosci i nieruchomosci zwigzane z
dziatalnoscig deweloperska. Dziatania te miaty na celu przygotowac¢ Spdtke do zmiany profilu
dziatalnosci. W marcu 2014 r. NWZA podjeto uchwaty o zmianie nazwy na BPX S.A. i zmianie profilu
dziatalnosci. Obecnie trwa proces rejestracji zmian w KRS. Spdtka bedzie specjalizowata sie w
doskonaleniu proceséw zarzadzania z wykorzystaniem systemodw informatycznych, klasy ERP i

Business Intelligence.

W ofercie Spodtki znajdg sie ustugi doradcze dotyczgce wykorzystania systemoéw
informatycznych, wdrozenia systemdéw wspomagajgcych zarzadzanie, ustugi zwigzane z rozwojem i

utrzymaniem tych systemdéw w ruchu jak réwniez szeroko rozumiane doradztwo biznesowe.

W portfolio produktowym Spétki znajdowac sie bedg zaréwno systemy klasy ERP (SAP i Infor),

jak tez nowoczesne systemy Business Discovery oparte o technologie in memory — QlikView.
Rozwdj Spétki w najblizszych latach bedzie przebiegat wielotorowo:

1. Spétka zamierza rozwija¢ baze klientow pozyskang dzieki przejeciu znacznej czesci dziatalnosci

operacyjnej firmy Business Partners eXcellence w oparciu o produkty SAP, INFOR oraz QlikView.

Prace rozwojowe beda przebiegaty zaréwno na rynkach krajowych jak i zagranicznych. Planujemy
zarowno dywersyfikowaé baze klientéw pozyskujgc odbiorcow z réinych branz na rynku, jak i

poszerzac nasz rozwaj poprzez dostarczanie réznorodnych ustug.

Zamierzamy mocno koncentrowad sie na rozwoju dziatu wsparcia, nadal utrzymujac jakosé ustug u

obecnych klientéw firmy Business Partners eXcellence sp. z 0.0.



2. Spoétka w najblizszych latach zamierza rozwingé obszar dziatalnosci na wiekszg skale dzieki
utworzeniu oddziatdw zagranicznych. Spdtka zamierza otworzy¢ oddziat w jednym z krajow
europejskich, a nastepnie na rynku amerykanskim lub azjatyckim. Dynamike rozwoju nowych
lokalizacji podyktuje zapotrzebowanie na wysoko specjalistyczne ustugi na nowych rynkach. W celu

sfinansowania tworzenia oddziatéw zagranicznych planowana jest emisja akgji.

3. W ramach rozwoju firmy planowane jest poszerzanie portfolio produktowego o produkty branzy

IT, ustugi okotobiznesowe, jak réwniez doradztwo biznesowe.

Wydaje sie, ze rok 2014 bedzie rokiem petnym wyzwan, ktérych nie boimy sie podjac i
jestesmy przekonani, ze zmiana profilu dziatalnosci oraz wszystkie dziatania zwigzane z tym faktem

pozytywnie wptyng na rozwoj Spotki.

Zapraszamy do zapoznania sie z raportem rocznym z dziatalnosci spétki DOMEX-BUD
Development S.A. w 2013 roku dziekujgc jednoczesnie wszystkim Akcjonariuszom za okazane

zaufanie.

Anna Saczuk — Prezes Zarzadu



