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: Komentarz Prezesa Zarzadu

Szanowni Panstwo,

Z przyjemnoscig przedstawiam Panstwu raport Spotki Vercom za Il kw. 2021 r. Miniony okres to dla nas kontynuacja dynamicznego wzrostu. Nasze
przychody wzrosty o ponad 44 proc. rdr. do 39,6 min zt. Podobng dynamike odnotowalismy na poziomach zyskownosci. Skorygowana EBITDA urosta o
47 proc. rdr. osiggajac wartos¢ 8,7 min zt, a zysk netto zwiekszyt sie 0 36 proc. do 5,7 min zt. Warto podkresli¢, iz wyniki w Il kw. 2021 r. charakteryzuja
sie wysokg bazg. Miniony rok charakteryzowat sie zwiekszonym wolumenem wysytek, bedgcym wynikiem ogromnej potrzeby komunikacji naszych
klientéw wynikajaca z szybkiego wprowadzenia kolejnych restrykcji, w szczegdlnosci ograniczei w handlu stacjonarnym.

Jednoczesnie, osiggniete wyniki utwierdzajg nas w dazeniu do realizacji zapisanego w programie motywacyjnym celu EBITDA na ten rok w wysokosci 37
min zt. JesteSmy niezmiernie szczesliwi, ze w maju br. z sukcesem zadebiutowalismy na Gietdzie Papierow Wartosciowych w Warszawie. Przetozyto sie to
nie tylko na efektywne skalowanie naszych rozwigzan, ale réwniez na pozyskanie nowych klientéw oraz kontrahentéw oraz zdobyte zaufanie. Jako
organizacja, w ostatnich miesigcach bardzo dojrzelismy, jednak duchem wecigz pozostajemy mtodg, dynamicznie rozwijajacga sie firmg i taka tez kulture
organizacji pragniemy kontynuowaé w Grupie Vercom.

W ostatnim czasie kluczowymi dla nas wydarzeniami byly dwie inwestycje. Pierwszg z nich byt zakup 100 proc. udziatéw
w spotce FreshMail — najbardziej rozpoznawalny dostawca ustug e-mail marketingu w Polsce. Transakcja umozliwi niemal podwojenie liczby
obstugiwanych klientéw przez Grupe Vercom z duzym potencjatem dosprzedazy w pozostatych kanatach (SMS, push, OTT). Drugg transakcjg byta
inwestycja w nowg technologie web push, poprzez zakup 67,42 proc. udzialéw w spotce PushPushGo. Transakcja rozszerza skale dziatalnosci Grupy
Vercom o kolejny kanat komunikacji. Wierzymy, ze inwestycje te z pewnoscig pozwolg nam przyspieszy¢ budowanie pozycji lidera wsrdd rozwigzan
CPaaS w regionie Europy Srodkowo-Wschodniej. W najblizszym czasie absolutnie nie zamierzamy zwalniaé tempa, a do potowy 2022 r. planujemy
przeznaczy¢ na akwizycje jeszcze ponad 200 min zt, tym samym aktywnie konsolidujgc rynek jednokanatowych firm.

Dziekuje wszystkim tym, ktérzy w ostatnim czasie mieli swdj wktad w rozwdj Vercom. To dzieki docenieniu przez Panstwa naszych dziatan i obdarzeniu
nas zaufaniem, jestesmy dzisiaj w tym miejscu i wcigz mozemy rosnaé, piszac kolejny rozdziat historii na rynku CPaasS.

Z powazaniem,
Krzysztof Szyszka

Prezes Zarzagdu Vercom



: Spis tresci

1 | Podsumowanie operacyjne
2 | Profil dziatalnosci Vercom
3 | Strategia rozwoju

4 | Dane finansowe

5 | Akcje i akcjonariat

6 | Wtadze Spotki

7 | Inne informacje



: Podsumowanie

operacyjne







Dynamiczny wzrost skali biznesu

1)

Skorygowana EBITDA (min zt)

+47%
37% CAGR 2017-2020
) platforma CPaaS w Polsce
Unikalna i Czechach oferujaca 8,7
ustuge omnichannel

kompleksowego
15 lat doswiadczenia Q2 2020 Q2 2021

w branzy

Przychody (min zt)

2)

Skorygowany zysk netto (min zt)

wystanych komunikatow -
20+ mld znaczaca skala dziatalnosci

+45%

Q2 2020 Q2 2021

YEBITDA skorygowana in plus o wycene programu motywacyjnego w kwocie 449 tys. zt

2) 7ysk netto skorygowany in plus o wycene programu motywacyjnego przy uwzglednieniu 12,2 proc. efektywnej stopy procentowej w
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: Profil dziatalnosci Vercom

Vercom Spétka Akcyjna powstata w wyniku przeksztatcenia VERCOM ,,SPIDER” Sp. z 0.0. S.K.A. na
mocy aktu notarialnego z dnia 12/11/2014. Spétka uzyskata osobowos$¢ prawng dnia 17/12/2014
na podstawie wpisu do Krajowego Rejestru Sadowego pod numerem 0000535618. Kapitat
zaktadowy spoétki na dzien sporzadzenia niniejszego sprawozdania wynosi 289.414 zt.

Podstawowe informacje

Vercom to wiodaca w regionie CEE wielokanatowa platforma komunikacyjna CPaaS, dzieki ktorej
firmy moga w sposéb skalowalny, niezawodny oraz elastyczny komunikowac¢ sie ze swoimi
klientami.

Rozwigzania Spétki obejmujg ustugi wykorzystujgce powszechnie stosowane kanaty komunikacji,
taki jak SMS, email oraz push.

Klientami Vercom sg podmioty z réznych sektoréw gospodarki, w szczegdlnosci przewazajg firmy
e-commerce oraz oferujgce ustugi wspierajgce e-commerce m.in. Logistyka ptatnosci
elektroniczne. Istotna grupe klientéw stanowig réwniez podmioty z sektora finansowego.

Struktura Grupy Kapitatowej

Redgroup Sp. z o0.0.

100%

EPSO Group Sp. z 0.0.

100%

Leadstream Sp. z 0.0.

NIRO Media Group Sp.zo.0. [

PromoSMS Sp. z o.0.
ProfiSMS s.r.o.

1 100% | 100%

Axima s.r.o.
Brana s.r.o.
MessageFlow.com GmbH

100%






: Rynek CPaaS

= Gtéwnymi stymulantami tego rynku jest dynamiczny rozwdj e-commerce oraz
szeroko pojeta cyfryzacja spoteczenstwa (bankowosé, telekomunikacja,
administracja, instytucje rzadowe etc.). Pandemia COVID-19 przys$pieszyta 23,1
zachodzace zmiany.

WARTOSC GLOBALNEGO RYNKU CPAAS (W MLD USD)

= W szczegélnosci nalezy podkreslié wzrost rynku e-commerce i tym samym
catego ekosystemu wspierajgcego jego dziatanie (logistyka, pfatnosci,
MarTech). Dla kazdej pojedynczej transakcji w Internecie, platforma CPaaS 17,7
odpowiada za dostarczenie kilkunastu informacji i komunikatéw dla
podmiotéw uczestniczgcym w tym procesie.

= Poziom stosowania ustug CPaaS wsrdd przedsiebiorstw jest nadal relatywnie 134
niski, co stanowi kolejny czynnik pozytywnie wptywajacy na perspektywy
rozwoju rynku w dtugim okresie. Na rynku dominujg nadal w duzym stopniu

rozwigzania jednokanatowe, ktére w pordwnaniu z rozwigzaniami 1o
wielokanatowymi sg mniej efektywne, gorzej konwertuja, sg z reguty drozsze, a s
takze bardziej skomplikowane w zarzadzaniu. .
W zwigzku z tym przestrzen dla rozwoju platform CPaaS jest bardzo duza. 5,6 I
43

2019 2020 2021P 2022pP 2023P 2024pP 2025P

Zrédfto: IDC Worldwide



: Platforma CPaa$

Q<

craas: globalne platformy komunikacyjne w chmurze, ktore
umozliwiajg firmom budowanie i rozwijanie trwatych relacji z
odbiorcami za posrednictwem wielu kanatéw komunikacji.
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: Platforma CPaa$

Elastyczny dostep + Zintegrowane narzedzia komunikacyjne + Prawdziwa wielokanatowosé



: Wzrost e-commerce zapewnia efekt dzwigni dla rynku CPaaS

\/ JEDNA transakcja e-commerce generuje WIELOKROTNOSC wiadomosci i komunikatéw

Kluczowe platformy
sprzedazowe,
marketplace,

e-sklepy

Instytucje finansowe i operatorzy ptatnosci Firmy kurierskie

> NSECERIE Autoryzacja Realizacja Realizacja Doreczenie
zamowienia ptatnosci ptatnosci wysytki przesytki
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zamowienie #12345.
Twoje zamdwienie jest w
trakcie realizacji."

"Bank prosi o
autoryzacje ptatnosci
($100 dla Amazon). Kod
bezpieczenstwa: 1234."

"Twoje zamdwienie
zostato wystane.
Przewidywana dostawa:
Pigtek 4 Wrzesnia "

przyjeta."
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,Twoja faktura za
zamdwienie nr. #1234
jest w historii zamdwien"

Zatrzymanie klienta / dziatania marketingowe
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: Strategia rozwoju

% danego ruchu klienta

Uwagi:

Skala

v’ Rozszerzenie wspétpracy od jednej ustugi
na nowe obszary dziatalnosci
v Przesuwanie klienta po krzywej wznoszace;j

2

LA, .
Sprzedaz

WYSOKI POTENCJAL
WZROSTU

ze wzgledu na chtonny
rynek we wczesnej fazie

g Updates

Q Notyfikacje
E@

B ,
“e Marketing

v

# liczba procesow biznesowych obstugiwanych przez
Vercom

(1) Na podstawie marzy brutto wygenerowanej na ustugach Viber w Czechach.

% marza brutto na ustudze

Cross-selling

v’ Dostarczanie najbardziej efektywnych rozwigzan
v" Komplementarne kanaty cross-sellingu
v" Wykorzystywanie wyzszych marz strukturalnych

ok. 25%
Przychodow
generowanych —
przez klientéw <()) PUSH
korzystajacych =

z co hajmnie;j
dwéch kanatéw
komunikacji

(@ eman

o)

(=) swms

kanaty komunikacji wykorzystywane przez klientow

Skalowalny rozwdj razem z klientem

v" Wzrost wraz z biznesem klienta

v’ Ekspansja geograficzna i rozpoznawalno$é marki
v" Wzrost udziatu w portfelach klientéw

Rosnaca liczba komunikatéw napedzana

SKALA ..

rosnaca skalg operacji

Mozliwos¢ udziatu w ekspansji zagranicznej
NOWE . . . .

naszych klientéw, wspdlne wejscie na nowe
RYNKI .

rynki
KNOW- Transfer nowych rozwigzan wsrdd catej
HOW bazy klientow

Potezny marketing - historie sukcesu

MARKETING

naszych klientéw pomagajg generowac
nowy biznes.
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: Strategia rozwoju

Rozbudowa bazy klientow

Serwer

31% CAGR i
36% CAGR 34,1
15,3
3 7,8
1
— [ ]
2017 2020

m Rentowno$¢(1) m Przychody

) = ok. 4.250 pozyskanych klientéw

659 = Znaczace synergie kosztowe

® . .
o Silny upselling ustug

(1) Szacunkowa rentownosc operacyjna zwigzana z ustugami dla klientéw SerwerSMS

\vr

000
[ o

®
NZO)

Dostep do nowych rynkéw

Selected clients:
MARKS
SPENCER

s Olier

Int. presence

T T Mobile

Allianz ()

Lider rynku czeskiego z dziatalnoscig na
Stowacji i w Austrii

2,500 pozyskanych kont uzytkownikow

= Znaczacy potencjat cross-selling +

dostep do nowych rynkéw

Nabycie know-how

rozwigzanie mobile commerce

v

)> Udane przejecie
technologii push

narzedzia marketing automation

J 49% rdr.

2,9

2019 2020

B Przychody (mIn PLN)
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: Strategia rozwoju

Rozwdj produktow

Z racji prowadzonych samodzielnie prac badawczo-rozwojowych zwigzanych z
rozwojem technologii wykorzystywanej w dziatalnosci podstawowej, Grupa
corocznie ponosi naktady inwestycyjne na prace rozwojowe, obejmujgce gtéwnie
oprogramowanie.

W 2021 r. oraz latach kolejnych Spétka planuje rozwijac¢ i wdraza¢ technologie
zwigzane z wykorzystaniem komunikatoréw internetowych oraz chatbotéow w
komunikacji B2C.

Ponadto Spédtka zamierza wdrozy¢ oprogramowanie do rozliczania ptatnosci
miedzynarodowych oraz rozwijaé¢ funkcjonalnos$ci zwigzane ze sprawdzaniem
poprawnosci adresow e-mail.

Vercom dzis

= Wdrozenie wszystkich kanatéw komunikacyjnych

= Komercyjne wykorzystanie kanatu push tapie trakcje

= RCS & OTT gotowe do wdrozenia

Q Messenger

L. ! Komercja-

Kanat ,  Wdrozone | lizacja
| |

ﬂ SMs i v i v
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| |

@ E-mail RV 4 RV ¢
1 1
I I
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| 1
1 1
RCS | |
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finansowe




: Dane

finansowe




: Sytuacja majatkowa — aktywa i pasywa

(tys. z8) 31.12.2020 30.06.2021 Zmiana
Rzeczowe aktywa trwate 556 599 8%
Prawa do korzystania z aktywow 2378 2182 -8%
Wartosci niematerialne i wartos¢ firmy 54 800 54 812 0%
Inwestycje w jednostki stowarzyszone 9601 9511 -1%
Aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego 55 75 36%
Pozostate aktywa 627 618 -1%
Aktywa trwate 68 017 67 797 0%
Naleznosci handlowe 23262 22 458 -3%
Pozyczki udzielone 705 409 -42%
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty 11684 174 845 1396%
Pozostate aktywa 784 1704 117%
Aktywa obrotowe 36 435 199 416 447%
Aktywa ogétem 104 452 267 213 156%
Kapitat wtasny 25741 192 864 649%
Zobowiazania dtugoterminowe 47 283 43725 -8%
Zobowigzania krétkoterminowe 31428 30624 -3%
Zobowiazania razem 78711 74 349 -6%
Kapitat wtasny i zobowigzania razem 104 452 267 213 156%

Komentarz

= Wozrost posiadanych srodkéw pienieznych oraz
kapitatu wtasnego w wyniku przeprowadzenia IPO

= Zmniejszenia salda pozyczek udzielonych
w efekcie sptat pozyczek przez jednostke
stowarzyszong

= Obnizenie zadtuzenia oprocentowanego,
w wyniku czego dtug netto na dziert 31.03.2021
wynidst 31,8 min zt

= Zmiany w obszarze kapitatéw wtasnych szczegétowo
zostaty oméwione
w skonsolidowanym sprawozdaniu finansowym.



: Sytuacja pieniezna — rachunek cash flow

(tys. zt) Q22020| Q22021 Zmiana H1 2020 H12021| Zmiana
Zysk netto za okres sprawozdawczy 8744 5658 -35% 8744 11502 32%
Korekty razem 1513 3025 100% 2560 4929 93%
zkmtiyawngvit?::zzﬁaséw, naleznosci, zobowigzan i pozostatych 7369 (1325) 118% 7879 (354) 104%
Srodki pieniezne wygenerowane na dziat. operacyjnej 13 055 7 358 -44% 19183 16 077 -16%
Podatek zaptacony (410) (2 265) 452% (880) (2 849) 224%
Srodki pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej -60% 18 303

Odsetki otrzymane 31 (1) -103% 42 2 -95%
Pozyczki udzielone 4 867 0 -100% (183) 0 -100%
Sptaty udzielonych pozyczek 68 0 -100% 2134 303 -86%
gia;:\i/;iienjeednostek zaleznych pomniejszone o przejete srodki (260) 0 -100% (450) 0 -100%
Nabycie rzeczowych aktywdw trwatych i wartosci niematerialnych (358) (843) 135% (753) (1372) 82%
Srodki pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej -136% (1 210) (1 062)

Sptaty kredytéw i pozyczek (354) (1 661) 369% (709) (3 306) 366%
Odsetki zaptacone (156) (461) 196% (399) (815) 104%
Ptatnoéci zobowigzan z tytutu uméw leasingu (178) (221) 24% (354) (455) 29%
Srodki pieniezne netto z dziatalnosci finansowej (11 016) 153228 -1491% (11 790) 150995 -1381%
Przeptywy pieniezne netto ogétem 3977 157482 3860% 5303 163161 2977%
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty na poczatek okresu 3990 17 363 335% 2 664 11684 339%
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty na koniec okresu 7967 174845 2095% 7967 174845 2095%

Komentarz

= Wysoka konwersja EBITDA na cash flow operacyjny

= Zdolnos¢ generowania wysokiej nadwyzki
gotéwkowej. Wysoka efektywnos¢ naktadéw
inwestycyjnych

= W okresie poréwnywalnym z uwagi na duzg
niepewnos¢ co do rozwoju sytuacji pandemicznej,
ptynnoscia i wyptacalnoscig klientéw grupa mocno
akumulowata gotéwke, w szczegdlnosci tymczasowo
mocno wydtuzyta terminy ptatnosci do operatoréw
telekomunikacyjnych

= Po IPO Grupa miata 170 min zt wolnej gotéwki, ktéra
w potaczeniu z potencjalnym dtugiem bankowym
umozliwia przeznaczenie co najmniej 250 min zt na
przejecia. Z czego w Q3 zrealizowano juz przejecia
za 34,4 min zt Freshmail i PushPushGo

= W Q2 2021 Spoétka zaptacita jednorazowy podatek
CIT za 2020 r. w kwocie 1 min zt



: Zmiany w kapitale wtasnym

Kapitat zapasowy, w tym:

A

z nadwyzki ceny Réznice kursowe z
Kapitat emisyjnej nad  z odpiséw Kapitat . przeliczenia Kapitat
. Ak it i
podstawowy wartoscig z zysku pozostaly rezerwowy cje wiasne jednostek Zyski zatrzymane wiasny
nominalng zagranicznych

Stan na dzien 1 stycznia 2021 r.

Zysk netto 11502 11502
Inne catkowite dochody 57 57
Catkowite dochody w okresie 57 11 502 11 559

Transakcje z wiascicielami ujete bezposrednio w
kapitale wtasnym

Podziat zysku 2339 (2339)

Woyptata dywidendy (15 061) (15 061)
Umorzenie akcji wiasnych (10) (3 430) 3440

Pierwsza publiczna emisja akgji 80 170 096 170176
Kapitat z wyceny programu motywacyjnego 449 449

Stan na dzieri 30 czerwca 2021 r. 170 228 192 864




: Jednostkowy rachunek wynikow

(tys. zt) Q2 2020 Q2 2021 Zmiana H1 2020 H1 2021 Zmiana

Przychody ze sprzedazy 25349 24 485 -3% 47 054 48 101 2%
Pozostate przychody operacyjne 48 2 -96% 58 3 -95%
Amortyzacja (633) (778) 23% (1272) (1535) 21%
Ustugi obce (19 528) (18 371) -6% (35013) (36 405) 4%
Koszty $wiadczen pracowniczych (533) (1093) 105% (1092) (1 685) 54%
Zuzycie materiatéw i energii (17) (40) 135% (51) (64) 25%
Podatki i optaty (1) (11) 1000% (2) (13) 550%
Pozostate koszty operacyjne (23) 0 -100% (23) 0 -100%

Zysk na dziatalnosci operacyjnej

Przychody finansowe netto 898 4084 355% 714 3664 413%
Zysk przed opodatkowaniem 5435 8 267 52% 10130 11936 18%
Podatek dochodowy (752) (491) -35% (939) (727) -23%
Zysk netto 4683 7776 66% 9191 11 209 22%
- przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujacej 4683 7776 66% 9191 11209 22%




: Jednostkowy bilans — aktywa i pasywa

(tys. zt) 31.12.2020 30.06.2021 Zmiana

Rzeczowe aktywa trwate 512 547 7%
Prawa do korzystania z aktywow 2114 1955 -8%
Wartosci niematerialne 15 863 16 151 2%
Inwestycje w jednostki zalezne 41 809 41 809 0%
Inwestycje w jednostki stowarzyszone 10175 10175 0%
Pozostate aktywa 527 518 -2%
Aktywa trwate 71 000 71 155 0%
Naleznosci handlowe 14510 13 030 -10%
Pozyczki udzielone 702 386 -45%
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty 3695 169 310 4482%
Pozostate aktywa 561 1491 166%
Aktywa obrotowe 19 468 184 217 846%
Aktywa ogétem 90 468 255 372 182%
Kapitat wtasny 23 046 189 819 724%
Zobowiazania dtugoterminowe 45 546 42 160 -7%
Zobowiazania krétkoterminowe 21876 23393 7%
Zobowigzania razem 67 422 65 553 -3%
Kapitat wiasny i zobowigzania razem 90 468 255372 182%
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: Akcje i akcjonariat

Struktura akcjonariatu na 25 maja 2021 .

Liczba Wartosc Kapitat % gltosow . .
.. . . Udziat w kapitale
EL]] nominalna 1 akcji podstawowy na Walnym zakiad

seriiA,BiD (w zt) (w zt) Zgromadzeniu adowym

R22 S.A. 10113 850 0,02 202 277 55,13% 55,13%

Adam Lewkowicz 1643 250 0,02 32 865 8,96% 8,96%

Krzysztof Szyszka 1443300 0,02 28 866 7,87% 7,87%

Tomasz Pakulski 143 450 0,02 2 869 0,78% 0,78%

Fundusze zarzgdzane przez Nationale-Nederlanden Powszechne 1250 715 0,02 25014 6,82% 6,82%
Towarzystwo Emerytalne S.A. *

Vercom S.A. (akcje wiasne) 126 850 0,02 2537 0 0

Pozostali 3749 285 0,02 74 986 20,44% 20,44%

SUMA 18 470 700 369 414 100,00% 100,00%

* w tym Nationale-Nederlanden Otwarty Fundusz Emerytalny



: Program motywacyjny

Kluczowe zatozenia

= Zatozyciele zachowajg znaczgce udziaty po debiucie gietdowym i nie bedg uczestniczyé¢ w
Programie motywacyjnym opartym o akcje Vercom (ESOP).

= ESOP kierowany jest do kluczowych menedzeréw i pracownikdw odpowiedzialnych za biezgce
zarzadzanie.

= Celeirozliczenie ESOP dotyczy lat fiskalnych 2021-2024

= Program obejmuje 126.850 akcji (84.472 jako pula podstawowa i 42.378 jako dodatkowa pula dla
potencjalnych nowych pracownikéw).

= Pula podstawowa obejmuje 14.500 akcji lojalnosciowych dla pracownikéw, ktdre majg zostaé
przyznane w pierwszym roku Programu, bez dodatkowych kryteriéw wynikowych.

= Cena zakupu akcji rGwna jest wartosci nominalne;j.
= Wagi celéw ESOP:

= Znormalizowana EBITDA - 40%

= Wyniki rynkowe - 20%

= Cele indywidualne - 40%

taczny koszt programu motywacyjnego w latach 2021-2024 wyceniony na 30.04.2021 r. (dzien
przyznania zdefiniowany w MSSF 2 ,Ptatnosci w formie akcji”) szacuje sie na 2.857 tys. zt.

Catkowity koszt programu zostanie rozpoznany w okresie jego trwania — w latach obrotowych 2021-
2024.

Cele programu motywacyjnego

Znormalizowana EBITDA (min zt)

Cel EBITDA odnosi sie do znormalizowanej EBITDA - skorygowanej o koszt wyceny ESOP, pozycji
nadzwyczajnych lub jednorazowych oraz historycznej EBITDA przejmowanych spétek

Dla unikniecia watpliwosci, przyrost EBITDA generowany przez przejmowane podmioty jest
uznawany za wzrost organiczny i nie podlega normalizacji.

H

2020 PF 2021 2022 2023 2024

Kurs akgji

Wozrost kursu w pierwszym roku o 15% wzgledem ceny z IPO (45,00 zt). W kolejnych latach wzrost o
20% wzgledem celu z poprzedniego roku.

+20%

+20%
Cena z IPO +20%
+15%
e m B
— [ ]

2020 2021 2022 2023 2024



: Akcje i akcjonariat

Vercom na GPW

W dniu 5 maja 2021 r. Zarzad Gietdy Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A. podjat uchwate
w sprawie wprowadzenia do obrotu gietdowego na Gtéwnym Rynku GPW akcji zwyktych na okaziciela serii A i B
Vercom S.A. Zarzad Gietdy postanowit wprowadzi¢ z dniem 6 maja 2021 r. do obrotu gietdowego na rynku
rownolegtym 14 110 700 akcji zwyktych na okaziciela serii A oraz 360 000 akcji zwyktych na okaziciela serii B Spotki
Vercom S.A., o warto$ci nominalnej 0,02 zt kazda, oznaczone przez Krajowy Depozyt Papieréw Wartosciowych S.A.
kodem ,PLVRCMO000016” oraz notowaé akcje Spdtki Vercom S.A., w systemie notowan ciggtych pod nazwg
skrécong ,,VERCOM” i oznaczeniem ,VRC”.

Dodatkowo, w dniu 5 maja 2021 r. Zarzad Gietdy Papierow Wartosciowych w Warszawie S.A. podjat uchwate w
sprawie wprowadzenia do obrotu gietdowego na Gtdwnym Rynku GPW praw do akcji zwyktych na okaziciela serii D
Vercom S.A. Zarzad Gietdy postanowit wprowadzi¢ z dniem 6 maja 2021 r. do obrotu gietdowego na rynku
rownolegtym 4 000 000 (cztery miliony) praw do akcji zwyktych na okaziciela serii D Spotki Vercom S.A., o wartosci
nominalnej 0,02 =zt kazda, oznaczonych przez Krajowy Depozyt Papieréw WartoSciowych S.A. kodem
,PLVRCMO000032” oraz notowaé prawa do akcji Spotki Vercom S.A. w systemie notowan ciggtych pod nazwg
skrécong ,,VERCOM-PDA” i oznaczeniem ,,VRCA”.

Dnia 6 maja 2021 r. akcje oraz Prawa do Akcji Vercom zadebiutowaty na Gietdzie Papierow Wartosciowych w
Warszawie. Kurs na otwarciu zanotowat wzrost blisko 20% od ceny emisyjnej 45 zt.

Obecnie spotka czeka asymilacje akcji, czyli potgczenie akcji nowej emisji, oznaczanych jako PDA, ze wczes$niejszymi
istniejgcymi akcjami. Po asymilacji wszystkie akcje, zaréwno "stare" jak
i "nowe" sg traktowane jednolicie.

Polityka dywidendowa

VA uwagi na planowane dziatania o charakterze akwizycyjnym,
w szczegdlnosci wskazane w pkt 4 Prospektu, Zarzad nie zamierza rekomendowac
Walnemu Zgromadzeniu wyptaty dywidendy wczesniej, niz wynikajgca z podziatu zysku za
rok obrotowy 2022 roku. Ponadto, ostateczna decyzja dotyczaca rekomendacji dotyczacej
podziaty zysku za rok obrotowy 2022 bedzie uzalezniona od aktualnej sytuacji finansowe;j
i ptynnosciowej Grupy Emitenta oraz jej planéw inwestycyjnych. Docelowo, intencjg
Zarzadu jest rekomendowanie wyptaty dywidendy w wysokosci do 40% wyniku netto
Emitenta. Z tym zastrzezeniem, Ze decyzja o wyptacie dywidendy jest podejmowania

corocznie przez Walne Zgromadzenie,
w oparciu o rekomendacje Zarzadu bazujgcg na aktualnych mozliwosciach finansowych
Spotki oraz jej zapotrzebowaniu na srodki finansowe

w horyzoncie kolejnych okresow.

Historyczna dywidenda

Dzien uchwaty Wartos¢ dywidendy

26.04.2019 8 min zt
12.05.2020 10,3 min zt
08.04.2021 15,1 min zt
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: Rada Nadzorcza

Jakub Dwernicki — Przewodniczacy Rady Nadzorczej

Zatozyciel i gtdwna osoba zarzgdzajgca Grupg R22. Grupa Swiadczy kompleksowe ustugi dla przedsiebiorstw w zakresie obecnosci w Internecie, automatyzacji i cyfryzacji proceséw biznesowych, w szczegdlnosci komunikacji,
marketingu oraz sprzedazy. Jakub Dwernicki jest gtdwnym autorem strategii akwizycji biznesdw hostingowych. W ciggu ostatnich 5 lat Grupa zrealizowata ich okoto dwudziestu, zaréwno w Polsce, jak i w krajach Europy
Srodkowo-Wschodniej. Do$wiadczenie zawodowe zdobywat zasiadajac

w organach i bedgc zatozycielem spoétek tagczonych ze spotkami nalezgcymi obecnie do Grupy R22.

Franciszek Szyszka — Cztonek Rady Nadzorczej

Absolwent Politechniki Warszawskiej na kierunku Mechanika na Wydziale Mechaniki, Energetyki i Lotnictwa. W 2006 r. zdat egzamin na cztondw organdw nadzorczych, a od 2009 r. posiada uprawnienia do sporzadzania
Swiadectw charakterystyki energetycznej. Doswiadczenie zawodowe zdobywat w PPU Allmet, jako Dyrektor ds. technicznych, Urzedzie Miasta w Elblaggu jako Naczelnik Wydziatu Inwestycji, Zarzagdzie Budynkow
Komunalnych z siedzibg w Elblagu jako Dyrektor Zarzadu, Zarzadzie Komunikacji Miejskiej z siedziba

w Elblagu jako cztonek rady nadzorczej oraz w Elblgskim Przedsiebiorstwie Wodociggdw i Kanalizacji jako cztonek rady nadzorcze;.

Katarzyna Juszkiewicz — Cztonek Rady Nadzorczej

Absolwentka Politechniki Poznanskiej na kierunkach Informatyka oraz Zarzgdzanie. Doswiadczenie zawodowe zdobywata w Spider sp. z 0.0. jako pracownik Biura Obstugi Klienta, Kierownik Biura Obstugi Klientéw oraz
Dyrektor Biura Obstugi Klientéw, w Polskie Sieci Radiowe sp. z 0.0. jako Dyrektor Operacyjny oraz wspoétpracujgc w ramach prowadzonej dziatalnosci z Inotel Voip sp. z 0.0.

Jakub Juskowiak — Cztonek Rady Nadzorczej

Absolwent University of North Carolina na kierunku Business Administration oraz studiéw podyplomowych na Akademii Ekonomicznej w Poznaniu w zakresie rachunkowosci. Od 2011 r. posiada uprawnienia biegtego
rewidenta. Doswiadczenie zawodowe zdobywat jako Asystent Biegtego Rewidenta w BDO sp. z 0.0., Asystent Biegtego Rewidenta i Menadzer Audytu w PKF Consult z 0.0. sp.k. oraz jako Dyrektor Finansowy w Ebrex Polska
sp. z 0.0. Jakub Juskowiak spetnia kryteria niezaleznosci okreslone w Dobrych Praktykach GPW.

Jakub Woiny - Cztonek Rady Nadzorczej

Absolwent Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza na kierunku prawo oraz Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu na kierunku Polityka Gospodarcza i Strategia Przedsiebiorstw. W latach 2006 — 2010 odbywat aplikacje
radcowskg w Okregowej Izbie Radcéw Prawnych w Poznaniu, zas$ w latach 2016 — 2020 odbywat studia doktoranckie w Instytucie Nauk Prawnych Polskiej Akademii Nauk z zakresu prawa tgcznosci elektronicznej. W 2010
roku uzyskat wpis na liste radcéw prawnych. Doswiadczenie zawodowe zdobywa od 2010 roku, $wiadczgc ustugi prawne jako radca prawny. Jakub Wozny spetnia kryteria niezaleznosci okreslone w Dobrych Praktykach
GPW.
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: Najwazniejsze wydarzenia po Q2 2021

6 lipca 2021

8 lipca 2021

Zakup 100 proc. udziatéw w spétce FreshMail

Transakcja umozliwi niemal podwojenie liczby obstugiwanych klientéw przez Grupe Vercom z duzym potencjatem dosprzedazy w pozostatych kanatach
(SMS, push, OTT), ugruntowanie pozycji wiodacej Grupy w segmencie CPaaS w regonie Europy Srodkowo-Wschodniej oraz dalszg realizacje strategii
rozwoju. FreshMail to czotowy dostawca ustug e-mail marketingu
w Polsce. Firma, ktérg zna znakomita wiekszos¢ polskich i nie tylko marketerow. Wspodtpracuje z grupg ponad 6,5 tys. klientéw, ktérymi sg zaréwno
duze firmy enterprise, jak i dynamicznie rosngce mate i srednie firmy. Wsréd nich mozna wymieni¢ m.in.: Onet, Decathlon, Orange czy Multikino. W
minionym roku FreshMail wypracowat przychdd na poziomie 14 min zt. Vercom kupit 100 % udziatéw FreshMail, wartos¢ transakcji z uwzglednieniem
earn-out wyniesie nie wiecej niz 27 min zi.

Zakup 67,42 proc. udziatéw w spétce PushPushGo

Transakcja rozszerza skale dziatalnosci Grupy Vercom o kolejny kanat komunikacji — web push. PushPushGo jest liderem
w obszarze komunikacji web push (powiadomienia w przegladarkach internetowych) w Polsce z mocng ekspozycjg na rynki Europy Srodkowo-
Wschodniej. Wspodtpracuje z ponad 150 klientami w Polsce i na catym swiecie. Sg to przede wszystkim duzi klienci enterprise m.in. Pandora, TUI Group
oraz McDonald’s. Inwestycja w technologie web push powieksza portfolio ustug Verocm o nowy kanat, dzieki czemu oferta platform CPaaS jest jeszcze
bardziej kompletna i dopasowana do potrzeb najbardziej wymagajacych klientdw. Dodatkowo, spdétka pozyskuje nieoceniony know-how oraz
doswiadczonych ekspertdw specjalizujgcych sie w tym obszarze. Wartosc¢ transakcji wyniosta 9,4 min zt.



: Czynniki istotne dla rozwoju Vercom oraz zagrozenia i ryzyka

Vercom tworzy globalne platformy komunikacyjne w chmurze (CPaaS), ktére umozliwiajg firmom
budowanie i rozwijanie trwatych relacji z odbiorcami za posrednictwem wielu kanatow
komunikacji. Rozwigzania Spoétki pomagajg firmom przezwyciezy¢ ztozonosé komunikacji,
automatyzowad oraz zwiekszaé jej skale, zachowujgc przy tym wysokg dostarczalnos¢ i
efektywnosé - a wszystko to
w szybki, bezpieczny i niezawodny sposéb. Filarami rozwoju Grupy Vercom s3g akwizycje oraz
wzrost organiczny.

Z racji specyfiki dziatalnosci Vercom Zarzad identyfikuje nastepujgce ryzyka biznesowe:

= Ryzyko wzrostu kosztéw zakupu wiadomosci sms oraz dostepu do systemdw poczty
elektronicznej i mozliwosci wysytki wiadomosci push

= Ryzyko wprowadzenia ograniczen w wysytce wiadomosci email oraz push

= Ryzyko zwigzane z ograniczeniem wspotpracy lub pogorszeniem warunkdow wspotpracy z
istotnymi klientami

= Ryzyko zwigzane z przejeciami realizowanymi przez Grupe

= Ryzyko popetnienia btedow lub wystgpienia nieoczekiwanych trudnosci zwigzanych z szybkim
rozwojem Grupy i realizacjg strategii

= Ryzyko zachowania konkurencyjnosci oferty ustug

= Ryzyka zwigzane z zespotem ludzkim

= Ryzyko zwigzane z awarig urzadzen i systemow informatycznych
= Ryzyko atakdw na infrastrukture wtasng i klientow Grupy

= Ryzyko zwigzane z przetwarzaniem na znaczng skale danych osobowych przez Grupe

Ryzyko zwigzane z prawami autorskim do oprogramowania wykorzystywanego przez Grupe

Ryzyka zwigzane z wptywem pandemii COVID-19 na dziatalnos$¢ Grupy
Wptyw sytuacji makroekonomicznej
Ryzyko podatkowe dot. ulgi IP Box

Ryzyko odpowiedzialnosci za zobowigzania kredytowe spétek z grupy R22.



: Inne informacje

Zasady zarzadzania Spétka i Grupa

W okresie sprawozdawczym nie nastgpity inne istotne zmiany w podstawowych zasadach
zarzadzania Spéfki i jej Grupy Kapitatowe;.

Opis istotnych postepowan toczacych sie przed sgdem

Na dzien sporzgdzenia raportu toczy sie postepowanie z powddztwa Spotki wobec Polkomtel sp. z
0.0. o zaptate kwoty 4.806.945 zt wraz z odsetkami ustawowymi za opdznienie za okres od dnia 4
maja 2020 r. do dnia zaptaty tytutem kary umownej zastrzezonej na rzecz Spotki. Pozew zostat
ztozony przez Spotke w dniu 5 lutego 2021 r. W opinii Spétki, Polkomtel nie wykonywata nalezycie
swoich zobowigzan wynikajacych z zawartej pomiedzy stronami umowy dotyczace] realizacji
zlecen Spotki, dotyczacych wysytania/otrzymywania przez Spétke wiadomosci SMS/MMS wedtug
okreslonych pomiedzy stronami zasad.

Grupa Vercom posiada nierozliczone zaliczki wyptacone spétce SOPOL Solewodzinscy sp. j. w
kwocie 517 tys. zt z tytutu umowy o Swiadczenie ustug. Grupa Vercom zgodnie z umowg o
Swiadczenie ustug zawartg z SOPOL Solewodzifiscy sp. j. naliczyta SOPOL Solewodzinscy kare
umowng w wysokosci 1 100 000 zt z tytutu niezapewnienia przez SOPOL Solewodzinscy sp. j.
minimalnej dziennej przepustowosci wysytek wiadomosci SMS zgodnie z postanowieniami
umowy. Postepowanie o wydaniu nakazu zapfaty zostato wszczete 2 lipca 2018 r. Kara umowna
nie zostata rozpoznana jako przychdd do czasu uprawdopodobnienia mozliwosci jej odzyskania.
Tytutem pokrycia roszczen z tytutu powyzej kary umownej Komornik Sgdowy przy Sadzie
Rejonowym w Mikotowie wszczat postepowanie egzekucyjne z nieruchomosci bedacych
wtasnoscig wspdlnikdw SOPOL Solewodzinscy sp. j. Ponadto Grupa Vercom posiada wpisang
hipoteke przymusowg w kwocie 1 396 208 04 zt na nieruchomosci bedacej wtasnosciag SOPOL
Sowoledzinscy sp. j. tytutem zabezpieczenia roszczen z tytutu powyzszej kary umownej.

Zatrudnienie

Na 30 czerwca 2021 r. w Grupie Vercom, w przeliczeniu na petne etaty, byto zatrudnione 71
oséb. W trakcie Il kwartatu 2021 r. Srednie zatrudnienie wyniosto 70 osoby.

Poreczenia i gwarancje

Poreczenia i gwarancje zostaty opisane w skonsolidowanym sprawozdaniu finansowym.

Istotne transakcje z podmiotami powigzanymi

Transakcje z podmiotami powigzanymi byty zawierane na warunkach rynkowych. Transakcje
zostaty przedstawione w Skonsolidowanym Sprawozdaniu Finansowym (nota nr 23.).

Prognoza finansowa

Zarzad Spoftki nie opublikowat prognoz finansowych.

Istotne umowy

W Il kwartale 2021 r. Vercom nie zawart nowych istotnych umow.
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