Na podstawie Art. 17 ust. 1 Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 596/2014 z dnia 16 kwietnia
2014 roku w sprawie naduzy¢ na rynku (rozporzgdzenie w sprawie naduzy¢ na rynku) oraz uchylajgcego dyrektywe
2003/6/WE Parlamentu Europejskiego i Rady i dyrektywy Komisji 2003/124/WE, 2003/125/WE i 2004/72/WE, Zarzad
Orange Polska S.A. przekazuje do wiadomosci wybrane dane finansowe i operacyjne dotyczgce dziatalnosci Grupy
Kapitatowej Orange Polska (,Grupa”, ,Orange Polska”) za drugi kwartat i pierwsze potrocze 2023 roku.

Informacje dotyczace poszczegdlnych wskaznikéw zostaty przedstawione w Nocie 2 do Skréconego Srédrocznego
Skonsolidowanego Sprawozdania Finansowego Grupy Kapitatowej Orange Polska za sze$¢ miesiecy zakonczonych
30 czerwca 2023 roku sporzgdzonego wg MSSF (ktére jest dostepne na stronie internetowej https://www.orange-

ir.pl/pl/centrum-wynikow/).

Gietda Papieréw Wartosciowych
w Warszawie S.A., ul. Ksigzeca 4
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Warszawa, 25 lipca 2023 r.

Komisja Nadzoru Finansowego
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ul. Bracka 6/8, Warszawa

Orange Polska informuje o dobrych wynikach finansowych w 2 kw. 2023 roku
i podwyzsza prognoze catoroczng

S‘jﬂ‘f:‘z’g’ve wskazniki | 5y 2023 | 2kw.2022 = Zmiana | 1 pot. 2023 1 pot 2022  Zmiana
przychody 3224 3055 +5,5% 6 363 5986 +6,3%
EBITDAAL 823 798 +3,1% 1585 1520 +4,3%

marza EBITDAaL 25,5% 26,1% 20,6 p.p. 24,9% 25,4% 0,5 p.p.
zysk operacyjny 343 337 +1,8% 735 581 +26,5%
2ysk netto 239 243 1,6% 509 368 +38,3%
skonomiczne naktady 313 328 -4,6% 538 573 -6,1%

inwestycyjne

organiczne przeplywy 543 417 +30,2% 424 648 -34,6%
pieniezne



https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/
https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/

Kluczowe wskazniki (w tys.) 2 kw. 2023 | 2 kw. 2022 | Zmiana

indywidualni klienci ofert konwergentnych 1653 1578 +4,8%
dostepy mobilne (karty SIM) 17 449 17 829 -2,1%
post-paid 12 759 12 238 +4,3%
pre-paid 4690 5 591 -16,1%
stacjonarne dostepy szerokopasmowe (rynek detaliczny) 2810 2786 +0,9%
w tym fgcza swiattowodowe 1257 1 065 +18,0%
stacjonarne tgcza glosowe (rynek detaliczny) 2 506 2633 -4,8%

Podsumowanie 2 kw. 2023 roku:

Wzrost EBITDAaL (EBITDA po uwzglednieniu kosztéw leasingu) o 3,1% rok-do-roku:
wysoka dynamika wzrostu przychodéw z kluczowej dziatalnosci przetozyta sie na wzrost marzy
bezposredniej o 6% r/r, co z nadwyzka zrownowazyto wptyw inflacji na koszty posrednie

Wzrost przychoddéw o 5,5% rok-do-roku, dzieki dobrym wynikom we wszystkich najwazniejszych
obszarach:
wzrost 0 5% r/r w kluczowych ustugach telekomunikacyjnych (konwergentnych, wytacznie
komdrkowych i wytgcznie dostepu szerokopasmowego), wynikajacy z jednoczesnego wzrostu
bazy klientow i ARPO
wzrost 0 28% r/r w ustugach IT i integracyjnych, wsparty realizacjg projektow publicznych
z zakresu e-zdrowia
wzrost 0 15% r/r przychodéw ze sprzedazy sprzetu, dzieki popytowi na drozsze telefony
wzrost 0 14% r/r w ustugach hurtowych (z wytaczeniem schytkowych), w wyniku utrzymujgcego
sie wysokiego popytu na naszg infrastrukture
Wyniki komercyjne odzwierciedlajg koncentracje na wartosci; przyspieszenie wzrostu ARPO
we wszystkich obszarach:
wzrost 0 5% r/r liczby klientéw konwergentnych, +14 tys. przytaczen netto w 2 kw.
= wzrost ARPO z ofert konwergentnych o 4,3% r/r (wobec 2,4% w 1 kw.), dzieki ustugom
Swiattowodowym i strategii ukierunkowanej na wartosé
wzrost 0 18% r/r liczby detalicznych klientéw $wiattowodu, +39 tys. przytaczen netto w 2 kw.
= 7,5 min gospodarstw domowych w zasiegu sieci Swiattowodowej (245 tys. objetych
zasiegiem w 2 kw.)
wzrost 0 2% r/r liczby klientow komdrkowych abonamentowych ustug gtosowych,
+57 tys. przytaczen netto w 2 kw.
= wzrost ARPO z wytgcznie komérkowych ustug glosowych o 3,5% r/r (wobec 3,2%
w 1 kw.), w wyniku strategii wartosci

Zysk netto w 1 pétroczu w wysokosci 509 min zt (wzrost o 38% r/r), dzieki rosngcej EBITDAaL, zyskom
ze sprzedazy aktywow oraz nizszym kosztom finansowym

eCapex (ekonomiczne naktady inwestycyjne) w 1 pétroczu w wysokosci 538 min zt (spadek o 6% r/r),
odzwierciedlajg wyzsze naktady na sie¢ mobilng oraz bardzo wysokie wptywy ze sprzedazy aktywow (w
wyniku optymalizacji portfela nieruchomosci)

Organiczne przeptywy pieniegzne w 1 pétroczu w wysokosci 424 min zt (spadek o 35% 1/n),
w wyniku innego roztozenia naktaddéw inwestycyjnych oraz mniejszego zapotrzebowania na kapitat
obrotowy w 2 kw.

Prognoza caforoczna podwyzszona: Biorgc pod uwage dobre wyniki 1 potrocza, napedzane
doskonatymi wynikami podstawowej dziatalnosci, podwyzszamy catoroczng prognoze przychodéw do
niskiego do sredniego jednocyfrowego wzrostu (wobec niskiego jednocyfrowego wzrostu poprzednio),
a prognoze EBITDAaL do niskiego jednocyfrowego wzrostu (wobec stabilnego poziomu lub niskiego
jednocyfrowego wzrostu poprzednio). Prognoza dotyczaca eCapex nie ulega zmianie.



Odnoszgc sie do wynikéw za 2 kwartat 2023 roku, Julien Ducarroz, Prezes Zarzadu, stwierdzit:

sJestem dumny z osiggnie¢ Orange Polska w czasie mojej kadencji. Skutecznie wdrozyliSmy strategie
.Grow, ktéra wykazuje odpornos¢ na liczne trudnosci zewnetrzne. Wynika to gtéwnie z sity naszej
podstawowej dziatalnosci, a takze umiejetnosci dostosowywania sie do dynamicznych zmian w otoczeniu.
Szczegdlnie cieszy mnie to, ze mozliwy stat sie powrét do regularnego wyptacania dywidend. Zostawiam
firme w dobrej kondycji, a przy tym jestem przekonany, ze moja nastepczyni, Liudmila Climoc, poprowadzi
ja do dalszych sukcesow.

Nasze wyniki w pierwszym poétroczu wyraznie swiadcza o mocnych podstawach naszej dziatalnosci.
JesteSmy w stanie osigga¢ wzrost i realizowa¢ — a nawet przekracza¢ — nasze cele, pomimo trudnego
otoczenia makroekonomicznego i silnej konkurencji. Dzieki strategii ukierunkowanej na wartos¢ i
transformacji wewnetrznej udaje nam sie ograniczy¢ wptyw inflacji na koszty. Ciesze sie, ze wobec dobrej
sytuacji mozemy podwyzszy¢ catoroczng prognoze przychodow i EBITDAaL.

W drugim kwartale osiagnelismy solidne wyniki komercyjne, ktére odzwierciedlajg warunki rynkowe i nasza
koncentracje na wartosci. Jestem szczegdlnie zadowolony z przyspieszenia wzrostu ARPO we wszystkich
kluczowych obszarach. Na wyniki na rynku biznesowym korzystnie wptyneta realizacja projektow ICT
zwigzanych z cyfryzacjg placéwek medycznych z sektora publicznego. To potwierdza szeroki zakres
naszych kompetencji oraz dywersyfikacje struktury przychodéw.

Cieszy nas od dawna oczekiwane rozpoczecie aukcji na pasmo 5G. Mamy nadzieje, ze bedzie to efektywny
i transparentny proces. Otrzymanie licencji na te czestotliwosci stanie sie waznym kamieniem milowym dla
naszej dziatalnosci, wzmacniajgc nasze aktywa i umozliwiajgc szybszy rozwdj ustug komérkowych.

Realizacja naszych celdéw s$rodowiskowych postepuje zgodnie z planem. W pierwszym poétroczu
zmniejszyliSmy emisje CO, w zakresach 1 i 2 o0 65% - dzigki temu, ze udziat energii odnawialnej w naszej
strukturze zuzycia przekroczyt 70%. To wynik podpisanych w ubiegtym roku dtugoterminowych uméw
zakupowych z producentami energii ze zrédet odnawialnych. Jestesmy na dobrej drodze do osiggniecia
naszego celu strategicznego na 2025 rok. Wciaz poszukujemy nowych mozliwosci kontraktowania energii
odnawialnej oraz koncentrujemy sie w coraz wiekszym stopniu na emisjach w zakresie 3, obejmujgcych caty
tancuch wartosci, w tym dostawcéw i klientow.”

Wyniki finansowe

Wzrost przychodéw w 2 kw. o 5,5% r/r, dzieki dynamicznemu wzrostowi w ustugach IT i integracyjnych
oraz stabilnym wzrostom w kluczowych ustugach telekomunikacyjnych

Przychody w 2 kw. 2023 roku wyniosty 3 224 min zt i w ujeciu rocznym zwigkszyty sie 0 169 min zt, tj. 5,5%.
Na trend przychoddw wptynety gtdwnie cztery czynniki. Po pierwsze, taczne przychody z kluczowych ustug
telekomunikacyjnych (konwergentnych, wytacznie komérkowych i wytgcznie stacjonarnego dostepu
szerokopasmowego) zwiekszyly sie o 5%, dzieki jednoczesnemu wzrostowi liczby klientéw i wskaznika
ARPO. Po drugie, przychody z ustug IT i integracyjnych wzrosty az o0 28% rok-do-roku, do czego przyczynity
sie realizacja projektow publicznych z zakresu e-zdrowia oraz utrzymujacy sie wysoki popyt na cyfryzacje.
Po trzecie, przychody ze sprzedazy sprzetu wzrosty w ujeciu rocznym o 15%, w wyniku duzego
zainteresowania klientow drozszymi telefonami. Po czwarte, przychody z ustug hurtowych (z wytgczeniem
obszarow schytkowych) zwiekszyly sie 0 14% rok-do-roku, dzigki wykorzystaniu utrzymujgcego sie popytu
na naszg infrastrukture.

Solidne wyniki komercyjne: przyspieszenie wzrostu ARPO we wszystkich ustugach w potgczeniu ze
wzrostem liczby klientéw

Nasza dziatalnos¢ komercyjna koncentruje sie gtownie na dostarczaniu pakietu ustug komoérkowych i

stacjonarnych, co okreslamy mianem konwergenciji. Konwergencja jest nasza istotng przewaga
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konkurencyjng, zwieksza lojalnos¢ klientéw oraz umozliwia dosprzedaz ustug, pozwalajac uzyskaé wiekszy
udziat w wydatkach gospodarstw domowych na ustugi telekomunikacyjne i media.

Liczba indywidualnych klientéw ofert konwergentnych zwiekszyta sie w 2 kw. 2023 roku o 14 tys., tj. 5% w
ujeciu rocznym. Na koniec czerwca, 70% indywidualnych klientow dostepu szerokopasmowego byto
abonentami ofert konwergentnych. Wskaznik ARPO z ofert konwergentnych wzrést do poziomu 118,6 z4, tj.
0 4,3% rok-do-roku (wobec wzrostu o 2,4% r/r w 1 kw. 2023 roku), co byto wynikiem naszej strategii
nastawionej na wartos¢ oraz rosnagcego udziatu ustug swiattowodowych.

Catkowita liczba klientéw stacjonarnego dostepu szerokopasmowego wzrosta w 2 kw. 2023 roku o 4 tys.,
tj. 1% rok-do-roku. Liczba klientéw $wiattowodu zwiekszyta sie o 39 tys., tj. 18%, w wyniku rosnacej
penetracji ustugami swiattowodowymi wczesniej wybudowanych taczy, rozbudowy sieci swiattowodowe;
oraz migracji z taczy miedzianych. Udziat klientéw ustug swiattowodowych w catkowitej bazie klientow
internetu stacjonarnego osiagnat juz 45%. Wskaznik ARPO z ustug wytgcznie stacjonarnego dostepu
szerokopasmowego wzrdst w ujeciu rocznym o 4,4%, do poziomu 64,0 zt (wobec wzrostu o 3,3% r/r w 1
kw. 2023 roku), gtéwnie w wyniku strategii wartosci oraz rosngcego udziatu klientéw ustug
swiattowodowych. Klienci tych ustug generuja najwyzszy sredni przychod na oferte, gtéwnie ze wzgledu na
wiekszy udziat ustug TV, rosnaca popularnos¢ dodatkowo ptatnych wiekszych predkosci ustugi swiattowodu
oraz rosngcy udziat klientéw z domow jednorodzinnych (gdzie cena ustugi jest wyzsza w celu pokrycia
wyzszego kosztu budowy sieci).

Liczba klientéw komérkowych abonamentowych ustug gtosowych zwigkszyta sie w 2 kw. 2023 roku o 57
tys., tj. 2% rok-do-roku. Liczba aktywaciji netto byta wyzsza niz w 1 kw. (kiedy wyniosta 40 tys.), ale znacznie
nizsza niz w 2 kw. 2022 roku, kiedy na liczbe aktywacji korzystnie wptynat wyjagtkowo duzy popyt ze strony
uchodzcéw wojennych z Ukrainy. W 2 kw. 2023 roku wskaznik ARPO z wytgcznie komorkowych ustug
gtosowych zwiekszyt sie w ujeciu rocznym o 3,5% (wobec wzrostu o 3,2% r/r w 1 kw. 2023 roku), do
poziomu 29,3 zt, co byto efektem strategii cenowej ukierunkowanej na wartosc.

Baza klientéw ustug przedptaconych zmniejszyta sie w drugim kwartale o 109 tys., do poziomu 4,7 min.
Ewolucja bazy klientéw nadal odzwierciedlata wyjatkowo duza liczbe aktywacji kart przedptaconych w
poprzednim roku, do czego przyczynili sie uchodzcy wojenni z Ukrainy oraz zmiany w naszej ofercie
komercyjnej (skrocenie okresu waznosci konta dla uzytkownikéow jednorazowych oraz wydtuzenie tego
okresu dla regularnych klientow). Wskaznik ARPO z ustug przedptaconych wzrést do 13,9 zt, tj. 0 11,2% w
ujeciu rocznym, w wyniku innej struktury aktywacji nowych kart przedptaconych (w 2 kw. 2022 roku oferta
darmowych starterow dla obywateli Ukrainy przyczynita sie do rozwodnienia ARPO) oraz strategii
ukierunkowanej na wartosc.

W stacjonarnych ustugach gtosowych utrata tgczy netto w 2 kw. 2023 roku wyniosta 30 tys. i odzwierciedlata
niekorzystne trendy strukturalne na rynku.

Wzrost EBITDAaL w 2 kw. o 3,1% r/r, dzieki bardzo wysokiemu wzrostowi marzy bezposredniej

EBITDAaL za 2 kw. 2023 roku wyniosta 823 min zt i zwigkszyta sie 0 25 min z, tj. 0 3,1% rok-do-roku. Ten
silny wzrost zostat wygenerowany przez marze bezposrednig (réznice pomiedzy przychodami a kosztami
bezposrednimi), ktéra w ujeciu rocznym zwiekszyta sie o 6% (102 min zt), w wyniku duzej poprawy we
wszystkich kluczowych obszarach, tgcznie ze sprzedaza sprzetu i odsprzedazg energii. Koszty posrednie
zwiekszyty sie w ujeciu rocznym o 9% (77 min zf), gtéwnie pod wptywem dwéch czynnikow. Po pierwsze,
do wzrostu tych kosztéw przyczynit sie wptyw inflacji na umowy najmu oraz koszty roéznych ustug
zewnetrznych. Po drugie, na ewolucje w ujeciu rocznym wptynely pewne zdarzenia jednorazowe,
pomniejszajgce porownywalng baze kosztowa w 2 kw. 2022 roku.

Wzrost zysku netto w 1 pétroczu o 38%, dzieki wysokiemu zyskowi operacyjnemu oraz nizszym kosztom
finansowym

Zysk netto w 1 potowie 2023 roku wynidst 509 min zt i w poréwnaniu z analogicznym okresem 2022 roku
zwiekszyt sie 0 38% (141 min zt). Kluczowym czynnikiem wspierajgcym tak znaczaca poprawe byt zysk
operacyjny, ktdéry w ujeciu rocznym zwiekszyt sie¢ 0 27% (154 min zl). Przyczynity sie do tego wzrost
EBITDAaL, nizsza amortyzacja (0 3% rok-do-roku) oraz znacznie wyzsze zyski ze sprzedazy aktywow. Ta
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ostatnia pozycja zwigkszyta sie w ujeciu rocznym o 44 min zt, dzieki bardzo dobrym wynikom sprzedazy
nieruchomosci, ktérych juz nie uzywamy w ramach transformacji z technologii miedziowych na
Swiattowodowe. Do zwigkszenia zysku netto przyczynit sie takze spadek kosztéw finansowych netto o 49
min zt rok-do-roku, wynikajacy z umocnienia ztotego wobec euro, co korzystnie wptyneto na rdznice
kursowe (z przeszacowania dtugoterminowych zobowigzan z tytutu leasingu denominowanych w euro).

Solidne organiczne przeptywy pieniezne w 1 pdtroczu, wsparte wzrostem EBITDAaL oraz wptywami ze
sprzedazy aktywoéw

Organiczne przeptywy pieniezne w 1 potowie 2023 roku wyniosty 424 min zt i w poréwnaniu z analogicznym
okresem 2022 roku byty nizsze o 224 min zt (tj. 35%). Spadek organicznych przeptywéw pienieznych rok-
do-roku byt niemal w cato$ci spowodowany wzrostem pienieznych naktadéw inwestycyjnych' o okoto 340
min zt, w wyniku przypadajacych ptatnosci za bardzo duze naktady inwestycyjne poniesione pod koniec 4
kw. 2022 roku. Z drugiej strony, na przeptywy pieniezne w pierwszym potroczu korzystnie wptynety wyzsza
EBITDAaL oraz wzrost wptywow ze sprzedazy aktywdéw' o 100 min zt. W drugim kwartale nastgpit znaczny
wzrost organicznych przeptywdw pienieznych, ktére wyniosty 543 min zt, do czego przyczynito sie gtdwnie
nizsze zapotrzebowanie na kapitat obrotowy zwigzane z ratalng sprzedazg telefonéw.

Odnoszac sie do wynikéw za 2 kwartat 2023 roku, Jacek Kunicki, Cztionek Zarzadu ds. Finanséw, stwierdzit:

,~Jestem bardzo zadowolony z wynikow finansowych w drugim kwartale. EBITDAaL zwigkszyta sie w ujeciu
rocznym o ponad 3%, dzieki wzrostowi marzy bezposredniej o 6% — w czym miaty udziat wszystkie
kluczowe obszary naszej dziatalnosci. To, w potgczeniu z dalsza transformacjg kosztéw, pozwolito nam
skompensowag presje inflacyjna. W drugim kwartale znacznie zwiekszyly sie przeptywy pieniezne, gtdwnie
dzieki poprawie po stronie kapitatu obrotowego. Przyczynito sie to do dalszego umocnienia bilansu i
obnizenia dzwigni finansowej do poziomu 1,1x. Mocna struktura bilansu zapewnia nam niezbednag
elastycznos¢ w obecnych, niespokojnych czasach, za$ rozpoczecie aukcji 5G przybliza nas do
wyeliminowania zwigzanej z nig niepewnosci z prognoz dotyczacych naszych przysztych przeptywéw
pienieznych.

W swietle dobrych wynikdéw pierwszego poétrocza mozemy podwyzszy¢ catoroczng prognoze przychodow i
EBITDAaL. To potwierdza skutecznos¢ naszych dziatan w ramach strategii .Grow, pomimo wymagajacego
otoczenia. Jestem pewny, ze, zgodnie z naszym planem strategicznym, rok 2023 bedzie trzecim rokiem z
rzedu, w ktorym osiggniemy wzrost.”

Podwyzszona catoroczna prognoza przychodéw i EBITDAaL

Na podstawie wynikéw finansowych pierwszego potrocza oraz perspektyw dotyczacych pozostatej czesci
roku, Zarzad podwyzszyt catoroczng prognoze przychodéw i EBITDAaL. Obecnie oczekujemy niskiego
jednocyfrowego wzrostu wskaznika EBITDAaL (wobec prognozowanego poprzednio stabilnego poziomu
lub niskiego jednocyfrowego wzrostu) oraz niskiego do sredniego jednocyfrowego wzrostu przychoddéw
(wobec prognozowanego poprzednio niskiego jednocyfrowego wzrostu). Korzystniejsze prognozy
EBITDAaL oraz przychoddéw odzwierciedlajg dobre wyniki Spotki w pierwszej potowie 2023 roku, napedzane
doskonatymi wynikami w obszarze podstawowej dziatalnosci. Jednoczesnie, prognoza ekonomicznych
nakfadéw inwestycyjnych (eCapex) zostata podtrzymana przez Zarzad na niezmienionym poziomie (tj. w
przedziale 1,5-1,7 mid zt) w stosunku do opublikowanej w raporcie biezacym 5/2023 z 15 lutego 2023 roku.

Realizacja prognozy bedzie na biezgco monitorowana przez Spoétke. W przypadku istotnego odchylenia od
celu, Spétka dokona jego korekty i niezwtocznie przekaze te korekte do wiadomosci publicznej w formie
raportu biezgcego.

1 Pieniezne nakfady inwestycyjne pomniejszone o wpltywy ze sprzedazy aktywéw sieciowych do spétki Swiattowdd Inwestycje (co
wytgczono z wplywow ze sprzedazy aktywéw).



Uzgodnienie miary rentownosci operacyjnej ze sprawozdaniem finansowym

Informacje dotyczace poszczegdinych wskaznikéw zostaty przedstawione w Nocie 2 do Skréconego Srédrocznego Skonsolidowanego Sprawozdania
Finansowego Grupy Kapitatowej Orange Polska za sze$¢ miesiecy zakonczonych 30 czerwca 2023 roku sporzadzonego wg MSSF (ktdre jest
dostepne na stronie internetowej https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/).

(w milionach ztotych) 2 kw. 2023 1 pot. 2023 2 kw. 2022 1 pot. 2022
Zysk z dziatalnosci operacyjnej 343 735 337 581
Pomniejszenie o zyski ze sprzedazy srodkéw trwatych i wartosci niematerialnych -28 -114 -49 -70
Odwrécenie wptywu amortyzaciji i utraty wartosci srodkow trwatych i wartosci 502 989 506 1010

niematerialnych*

Powiekszenie o udziat w stratach wspdlnego przedsiewziecia, skorygowany o
eliminacje marzy uzyskanej na transakcjach dotyczgcych aktywow ze wspélnym 16 29 26 34
przedsiewzieciem

Pomniejszenie o koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu -35 -66 -21 -38
Korekta dotyczaca wptywu programoéw rozwigzania stosunku pracy i kosztow o5 12 5 6
reorganizacji

Korekta dotyczaca kosztéw zwigzanych z nabyciem, sprzedaza i integracjg spotek _ _ 5 9
zaleznych

EBITDAaL (EBITDA po uwzglednieniu kosztéw leasingu) 823 1585 798 1520

* Zawiera wplyw utraty wartosci aktywow z tytutu prawa do uzytkowania gruntu historycznie ujetych jako srodki trwate (4 min zt w 1 kw. 2023 roku
i 3 min zt w 2 kw. 2023 roku).

Stwierdzenia dotyczace przysziosci

Ninigjsza informacja zawiera pewne stwierdzenia dotyczgce przysztosci, w tym miedzy innymi przewidywanych przysztych zdarzen i
wynikow finansowych, w odniesieniu do dziatalno$ci Grupy. Stwierdzenia dotyczgce przyszto$ci charakteryzujg sie tym, Ze nie odnosza
sie wytgcznie do danych historycznych lub sytuacji biezgcej; zawierajg czesto nastepujgce stowa lub wyrazenia: ,,sgdzi¢”, ,spodziewac
sie”, ,przewidywac”, ,szacowane”, ,projekt”, ,plan”, ,skorygowane”, ,zamierzac”, ,przyszte”, a takze czasowniki w czasie przysztym
lub trybie przypuszczajacym/warunkowym. Czynniki, ktére mogg spowodowaé, ze wyniki rzeczywiste bedg w istotny sposéb
odbiegac od przewidywanych —opisane w O$wiadczeniu Rejestracyjnym dla Komisji Papieréw Wartosciowychi Gietd— to miedzy innymi
otoczenie konkurencyjne Grupy, zmiany sytuacjigospodarczejoraz zmiany narynkach finansowych i kapitatowychw Polsce i na $wiecie.
Stwierdzenia dotyczgce przyszto$ci odzwierciedlajg poglady Zarzadu na dzien ich sformufowania. Grupa nie zobowigzuje sie do
aktualizowania jakichkolwiek stwierdzeri dotyczgcych przysztosci w zwigzku z wydarzeniami nastepujgcymi po tej dacie. Do

stwierdzen dotyczgcych przysztosci nie mozna przyktadac nadmiernej wagi przy podejmowaniu decyzji.


https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikowa
https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/

Zaproszenie na prezentacje wynikéw Orange Polska za 2 kwartat 2023 roku

Zarzad Orange Polska ma przyjemnos¢ zaprosi¢ Panstwa na prezentacje wynikow Spotki
za 2 kwartatl 2023 roku.

26 lipca 2023 r.
Godzina:
11:00 (Warszawa)

10:00 (Londyn)
05:00 (Nowy Jork)

Prezentacja bedzie miata miejsce online. Bedzie dostepna w czasie rzeczywistym jako telekonferencja.

Aby wzig¢ udziat w telekonferencji, prosimy wybraé ponizszy numer:

Numery telekonferencii:

Kod do telekonferencji: 411064

Polska: 0048 22 124 49 59

Francja: 0033 1758 50 878

Kanada: 001 587 8551318

Niemcy: 0049 30 25 555 323

Stany Zjednoczone: 001 718 866 4614
Wielka Brytania: 0044 203 984 9844

lub klikng¢ ponizsze tgcze do strony z transmisjg na zywo:

https://mm.closir.com/slides?id=411064



https://mm.closir.com/slides?id=411064

Skonsolidowane wyniki Grupy Kapitatowej Orange Polska

2022 pro forma 2023
w milionach ztotych

1kw. 2kw. 3kw. 4kw. Petny rok 1kw. 2kw.
Rachu nek ZySk()W i strat MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16
Przychody
Ustugi wylacznie komérkowe 671 699 710 717 2797 710 723
Ustugi wylacznie stacjonarne a77 475 475 471 1898 464 471
Ustugi waskopasmowe 153 147 143 138 581 132 128
Ustugi szerokopasmowe 219 223 224 224 890 222 224
Ustugi dla przedsigbiorstw z zakresu infrastruktury sieciowej 105 105 108 109 427 110 119
Ustugi konwergentne dla klientéw indywidualnych (B2C) 526 530 544 554 2154 564 578
Sprzedaz sprzetu 331 363 400 488 1582 463 417
Ustugi IT i integracyjne 312 357 323 500 1492 348 458
Ustugi hurtowe 456 467 493 474 1890 427 448
Hurtowe ustugi komérkowe 286 295 295 285 1161 233 246
Hurtowe ustugi stacjonarne 73 72 85 79 309 75 78
Pozostate 97 100 113 110 420 119 124
Pozostate przychody 158 164 178 175 675 163 129
Przychody razem 2931 3055 3123 3379 12 488 3139 3224
Koszty $wiadczen pracowniczych* (368) (344) (322) (365) (1399) (372) (347)
Koszty zakupow zewnetrznych* (1 688) (1 780) (1 826) (2 129) (7 423) (1867) (1881)
- Koszty rozliczen z innymi operatorami (369) (385) (395) (389) (1538) (337) (356)
- Koszty sieci oraz ustug informatycznych (207) (205) (230) (241) (883) (228) (235)
- Koszty sprzedazy (602) (688) (665) (898) (2 853) (762) (771)
- Pozostate ustugi obce* (510) (502) (536) (601) (2 149) (540) (519)
Pozostate przychody i koszty operacyjne* 5 34 16 21 76 46 19
Utrata warto$ci naleznosci i aktywéw kontraktowych (18) (23) (19) (14) (74) (22) (24)
Amortyzacja i utrata wartosci aktywow z tytutu prawa do uzytkowania (123) (123) (123) (126) (495) (131) (133)
Koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu 17) (21) 27) (30) (95) (31) (35)
EBITDAaL 722 798 822 736 3078 762 823
% przychodéw 24,6% 26,1% 26,3% 21,8% 24,6% 24,3% 25,5%
Zysk ze sprzedazy $rodkéw trwatych i wartosci niematerialnych 21 49 15 22 107 86 28
Amortyzacja i utrata wartosci $rodkéw trwatych i wartosci niematerialnych** (504) (506) (516) (520) (2 046) (487) (502)
Odwrécenie wptywu kosztéw odsetkowych od zobowigzan z tytutu leasingu 17 21 27 30 95 31 35
Korektatdoty*czaca wplywu programéw rozwigzania stosunku pracy i kosztow 0 6 ®) 1 1 13 (25)
reorganizacii
S;J:ek‘:az:;ti);cyﬁia kosztéw zwigzanych z nabyciem, sprzedazg i integracjg @ ®) @ @ an 0 0
Udziat w zysku/stracie wspdlnego przedsigwzigcia skorygowany o eliminacje
marzy uzyskanej na transakcjach dotyczacych aktywéw ze wspoinym 8) (26) (14) 9) (57) (13) (16)
przedsiewzigciem
Zysk / (strata) z dziatalnosci operacyjnej 244 337 324 256 1161 392 343
% przychodéw 8,3% 11,0% 10,4% 7,6% 9,3% 12,5% 10,6%
Koszty finansowe, netto (88) (68) (86) (52) (294) (62) (45)
- Przychody odsetkowe 13 23 31 27 94 26 19
- Koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu 7 (21) 27) (30) (95) (31) (35)
- Pozostate koszty odsetkowe i koszty finansowe 47) (50) (43) (51) (191) (42) (38)
- Koszty dyskonta (19) (21) (20) (20) (80) (13) (16)
- Koszty réznic kursowych (18) 1 27) 22 (22) 2) 25
Podatek dochodowy (31) (26) (45) (41) (143) (60) (59)
Skonsolidowany zysk / (strata) netto 125 243 193 163 724 270 239

* Koszty $wiadczen pracowniczych, pozostate ustugi obce oraz pozostate przychody i koszty operacyjne nie zawierajg wptywu programéw rozwigzania stosunku pracy oraz wptywu pewnych kosztow
zwigzanych z nabyciem, sprzedaza i integracjg spotek zaleznych, a od 2kw 22 réwniez z tytutu eliminacji marzy uzyskanej na transakcjach z joint venture.

** 1kw 2023 zawiera 4 miliony zlotych, a 2kw 2023 zawiera 3 miliony ztotych wptywu utraty warto$ci aktywoéw z tytutu prawa do uzytkowania gruntéw historycznie ujetych jako $rodki trwate.



Kluczowe wskazniki operacyjne Grupy Kapitatowej Orange Polska

baza klientéw (w tys.) 2022 2023

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.
Konwergentni klienci indywidualni (B2C) 1563 1578 1594 1625 1639 1653
Dostepy szerokopasmowe
Swiattowdd 999 1065 1120 1171 1218 1257
ADSL 653 623 591 561 530 504
VDSL 480 470 459 448 435 424
Stacjonarny dostep bezprzewodowy 622 627 624 625 623 624
Rynek detaliczny — facznie 2 755 2786 2793 2 804 2 806 2 810
- w tym klienci konwergentni (B2C) 1563 1578 1594 1625 1639 1653
Baza klientéw ustug TV
IPTV 737 768 794 821 839 853
DTH (telewizja satelitarna) 241 203 169 135 103 84
Liczba klientéw ustug TV 978 970 963 955 943 937
- w tym klienci konwergentni (B2C) 848 843 839 836 827 824

Liczba ustug telefonii komérkowej (karty SIM)

Post-paid
telefony komérkowe 8 506 8 609 8 666 8723 8763 8820
internet mobilny 659 646 638 627 621 620
M2M 2880 2983 3168 3216 3253 3319
Post-paid razem 12 046 12 238 12 472 12 566 12 636 12 759
- w tym klienci konwergentni (B2C) 2914 2937 2958 2991 3001 3024
Pre-paid 5260 5591 5451 5064 4799 4 690
Razem 17 306 17 829 17 924 17 630 17 435 17 449
Gospodarstwa domowe w zasiggu sieci Swiattowodowej 6 153 6 475 6 757 7073 7 252 7 497
Liczba klientow ustug hurtowych
WLR 222 214 206 198 190 184
BSA 147 151 155 162 167 171
- w tym swiatlowod 59 65 73 83 94 103
LLU 40 39 37 34 33 31

Stacjonarne ustugi glosowe

PSTN 1463 1417 1375 1331 1286 1248
VolP 1199 1216 1228 1241 1250 1257
Razem lacza gtéwne — rynek detaliczny 2 662 2633 2 603 2572 2536 2 506
- w tym klienci konwergentni (B2C) 896 911 923 940 947 952
- w tym klienci konwergentni (B2C) - PSTN 8 7 7 6 6 5
- w tym klienci konwergentni (B2C) - VoIP 888 904 916 934 941 947
kwartalne ARPO w z{ na miesigc 2022 2023

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.
Ustugi konwergentne dla klientéw indywidualnych (B2C) 113,7 113,7 115,6 115,9 116,4 118,6
Ustugi wytgcznie stacjonarnego dostepu waskopasmowego 36,5 36,2 36,2 36,4 36,1 36,1
Ustugi wytgcznie stacjonarnego dostepu szerokopasmowego 61,0 61,3 62,0 62,5 63,0 64,0
Ustugi wytgcznie komorkowe 20,1 20,2 20,1 20,8 21,1 21,9
Post-paid bez M2M 26,4 26,8 27,3 27,3 27,4 27,7
telefony komorkowe 28,0 28,3 28,9 28,8 28,9 29,3
internet mobilny 12,1 12,1 12,1 12,1 11,9 11,7

Pre-paid 12,3 12,5 11,8 12,9 13,0 13,9




pozostafte statystyki operacyjne telefonii komérkowej

2022 2023
1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.

AUPU (w GB)
Post-paid 6,8 7,4 8,0 8,3 8,5 9,2
Pre-paid 6,0 6,4 6,7 7,9 8,4 8,9
Zagregowane 6,5 7,0 7,5 8,2 8,5 9,1
Wskaznik odejs¢ klientow telefonii komérkowej w danym kwartale (w %)
Post-paid 1,9 1,9 2,3 2,1 21 1,8
Pre-paid 9,5 7,5 14,6 18,5 16,3 13,2
Struktura zatrudnienia w Grupie - dane raportowane 2022 2023
(w przeliczeniu na petne aktywne etaty, na koniec okresu)

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.
Orange Polska 10 085 9831 9 640 9 445 9 366 9 222
50% pracownikéow Networks 338 339 331 319 334 332
Razem 10 423 10170 9971 9764 9 700 9 554

Uzywane terminy:

ARPO —Average Revenue Per Offer — $redni przychdd na oferte.

ARPO z ustug konwergentnych dla klientéw indywidualnych — stosunek srednich miesiecznych przychodoéw z
ustug konwergentnych, generowanych przez klientéw indywidualnych, do sredniej liczby indywidualnych klientow ofert
konwergentnych w danym okresie.

ARPO z ustug wylacznie komérkowych — stosunek s$rednich miesiecznych przychodéw detalicznych z ustug
wytgcznie komorkowych (z wytaczeniem potgczen telemetrii) do Sredniej liczby kart SIM (z wytaczeniem telemetrii) w
danym okresie.

ARPO z ustug wylagcznie mobilnego internetu — stosunek $rednich miesiecznych przychodéw detalicznych z kart
SIM przypisanych do mobilnego dostepu do internetu (z wylgczeniem ofert konwergentnych dla klientow
indywidualnych i sprzedazy sprzetu) do sredniej liczby takich kart SIM w danym okresie.

ARPO z uslug wylacznie stacjonarnego internetu szerokopasmowego — stosunek s$rednich miesiecznych
przychodoéw z ustug stacjonarnego dostepu szerokopasmowego do internetu do $redniej liczby dostepéw w danym
okresie.

ARPO zwylacznie komorkowych ustug gtosowych —stosunek srednich miesiecznych przychodow detalicznych z kart
SIM przypisanych do telefonéw komérkowych (z wytgczeniem ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych i
sprzedazy sprzetu) do $redniej liczby takich kart SIM w danym okresie.

AUPU z transmisji danych — Data Average Usage Per User ($redni transfer danych na uzytkownika) — stosunek
$redniego miesiecznego catkowitego transferu danych w gigabajtach do $redniej liczby mobilnych kart SIM (z
wytgczeniem telemetrii i mobilnego internetu szerokopasmowego) w danym okresie.

Gospodarstwo domowe w zasiegu sieci swiattowodowej — mieszkanie w budynku wielorodzinnym lub dom
jednorodzinny w zasiegu naszej sieci $wiattowodowej, z mozliwoscig swiadczenia ustugi z predkoscig co najmniej 300
Mb/s.

Ustugi konwergentne — przychody z ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych (z wytaczeniem przychodow
ze sprzedazy sprzetu). Oferta konwergentna jest zdefiniowana jako oferta taczgca co najmniej ustugi stacjonarnego
internetu (wlgczajgc bezprzewodowy dostep stacjonarny) oraz telefonii komérkowej (z wylaczeniem MVNO —
operatoréw wirtualnej sieci ruchomej), zapewniajgca korzysé finansowg. Przychody z ustug konwergentnych nie
obejmujg przychodoéw ze sprzedazy sprzetu, potgczen przychodzgcych od innych operatorow oraz ustug roamingu dla
oséb odwiedzajgcych.

Ustugi wytacznie komoérkowe — przychody z ofert telefonii komérkowych (z wytgczeniem ofert konwergentnych dla
klientéw indywidualnych) oraz potaczen telemetrii. Przychody z ustug wytacznie komorkowych nie obejmujg
przychodéw ze sprzedazy sprzetu, potgczen przychodzacych od innych operatoréw oraz ustug roamingu dla osob
odwiedzajgcych.

Ustugi wylacznie stacjonarnego internetu szerokopasmowego — przychody z ofert stacjonarnego dostepu
szerokopasmowego do internetu (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla klientdéw indywidualnych i sprzedazy
sprzetu), w tym ustug TV i VolIP.

Wskaznik rezygnacji z ustug — stosunek liczby klientéw, ktérzy odtgczyli sie od sieci, do $redniej wazonej liczby
klientéw w danym okresie.
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