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1.

Wybrane dane finansowe

3 501 4.86 min -18.3%

liczba klientow przychody ze sprzedazy w PLN przychody r/r

-0.31 min 4.84 min 14%

zysk NETTO w PLN MRR w PLN marza EBITDA

tys. PLN tys. EUR

31.03.2025 31.12.2024 31.03.2025 31.12.2024
Kapitat wtasny 11730 12 035 2804 2817
Kapitat zaktadowy 500 500 120 117
Zobowigzania i rezerwy na zobowigzania 4967 5369 1187 1256
Zobowigzania dtugoterminowe 747 822 179 192
Zobowigzania krétkoterminowe 4220 4547 1009 1064
Aktywa razem 16 697 17 404 3991 4073
Aktywa trwate 15410 15474 3683 3621
Aktywa obrotowe 1287 1930 308 452
Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne 742 1306 177 306

0d 01.01.2025 0d 01.01.2024 0d 01.01.2025 Od 01.01.2024
Do 31.03.2025 Do 31.03.2024 D0 31.03.2025 Do 31.03.2024

Przychody netto ze sprzedazy produktéw, towardw i materiatow 4857 5948 1161 1377
Zysk (strata) ze sprzedazy (537) 221 (128) 51
Amortyzacja (949) (803) (227) (186)
Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej (279) 228 (67) 53
Zysk (strata) brutto (337) 192 (81) 44
Zysk (strata) netto (305) 171 (73) 40
EBITDA 670 1031 160 239
marza EBITDA 14% 17% 14% 17%
Przeplywy pieniezne netto z dziatalnos$ci operacyjne;j 571 1191 136 276
Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjne;j (846) (1520) (202) (352)
Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowe;j (289) (280) (69) (65)
Przeplywy pieniezne netto, razem (564) (609) (135) (141)
Liczba akcji (w szt.) 5000 000 5000 000 5 000 000 5000 000
Zysk (strata) na jedng akcje zwykta -0,06 0,03 -0,01 0,01
Wartos¢ ksiegowa na jedna akcje 2,35 2,41 0,56 0,56
Przeliczenia kursu 2025 2024

Kurs EUR na dzien bilansowy 4,1839 4,2730

Sredni kurs EUR w okresie 4,1848 4,3211
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Pozycje dotyczgce aktywdw i pasywow na koniec okresu sprawozdawczego i analogicznego w okresie
poprzednim przeliczono wedtug $redniego kursu ogtoszonego na ostatni dzien bilansowy przez NBP.
Pozycje dotyczace rachunku wynikow przeliczono wedtug kursu stanowigcego Srednig arytmetyczng
Srednich kurséw ogtaszanych przez NBP obowigzujgcych na ostatni dzierh kazdego miesigca.

2.

Podsumowanie operacyjne

Opis istotnych dokonan lub niepowodzen emitenta w | kwartale 2025

W pierwszym kwartale 2025 roku Spétka odnotowata zatrzymanie trendu spadkowego w liczbie klientow,
co mozna uznac¢ za pierwszy pozytywny sygnat bedacy efektem intensywnych dziatan prowadzonych w
2024 roku. Wdrozenie nowych funkcjonalnosci, liczne optymalizacje produktowe oraz usprawnienia
operacyjne przyniosty zauwazalne rezultaty. Obecnie Spétka skupia sie na dalszym rozwoju produktu i
konsekwentnie realizuje dziatania ukierunkowane na odbudowe tempa wzrostu oraz zwigekszenie wartosci
dostarczanej uzytkownikom.

Przychody

W pierwszym kwartale 2025 roku przychody ze sprzedazy wyniosty 4 857 tys. zt i byly nizsze o0 18,3% w
poréwnaniu do analogicznego okresu roku poprzedniego, co wynikato gtéwnie ze spadku liczby ptacacych
klientow. Zjawisko to byto konsekwencjg utrzymujgcego sie globalnego ostabienia koniunktury. Warto
jednak zwroéci¢ uwage na wyraznie mniejszy spadek przychodéw w poréwnaniu do czwartego kwartatu
2024 roku — wyniost on jedynie 3,4%, co w duzej mierze odzwierciedla ostabienie kursu dolara
amerykanskiego, bedgcego podstawowg walutg rozliczeniowg Spdtki.

Przychody MRR liczone w ztotych wyniosty 4 843 tys. PLN, co byto wynikiem nizszym o 18,6% wzgledem
roku poprzedniego. Przychody Spétki w dalszym ciggu w dominujgcym stopniu rozliczane byly w dolarze
amerykanskim, ktérego niekorzystny kurs walutowy wptywat negatywnie na osiggane wyniki finansowe.
Jednoczednie zauwazalny wzrost liczby transakcji realizowanych w euro potwierdza zasadno$¢ decyzji o
wdrozeniu mechanizmu rozliczen w réznych walutach oraz wskazuje na rosngca role rynkéw europejskich
w strukturze sprzedazy. Spoétka kontynuuje dziatania zmierzajgce do rozszerzenia dostepnych opciji
ptatnosci, tak aby skuteczniej odpowiada¢ na potrzeby klientéw dziatajgcych na rynkach
miedzynarodowych. Sredni kurs USDPLN w pierwszym kwartale 2025 wynidst 3,9737 i byt nizszy 0 0,5%
od $redniego kursu USDPLN za pierwszy kwartat 2024.
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W grudniu 2024 roku, w odpowiedzi na potrzeby rynku, Spétka zdecydowata sie powrdci¢ do prezentac;ji
cennikdow w podziale na plany oraz skonsolidowac¢ produkty w jedno kompleksowe rozwigzanie typu all-in-
one. To pozwala na zakup podstawowej wersji produktu oraz stopniowe poznawanie oferty w miare rozwoju
dziatalnosci klientéw. Nowa struktura cennika wyraznie ukazuje moment, w ktérym cena jednostkowa
ulega obnizeniu, co sprawia, ze kazdy kolejny prospekt jest tanszy dla klientéw. W zwigzku z tym od
poczatku 2025 roku Spoétka prezentuje udziat wptywdw z abonamentéw w przychodach Emitenta w
podziale na nowe kategorie planow: STARTER, GROWTH, SCALE oraz MAX — co zapewnia wiekszg
przejrzystosé struktury przychoddw i lepsze zrozumienie zrédet wzrostu.

p SAVE 33% I
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EUR
7-DAY FREE TRIAL STARTER GROWTH SCALE MAX
PLN
Try all features for free without any Start email outreach at the lowest Save up to 40% per Contacted Save up to 60% per Contacted Send unlimited emails
commitment. Request more time cost on the market and the best Prospects compared to the Prospects compared to the at the best price per Contacted
on trial in-app deliverability starter plan Growth plan Prospects
0 € /romn 20 € 26 monn 126 € e/ || 903 € 6 666 €
1354-€ [month 9-999-€ /month
Contacted Contacted Contacted Contacted Contacted —
Prospects 50 Prospects 500~ Prospects 10000~ Prospects 100000~ Prospects Uniimited
Emails per month 600 Emails per month 6000 Emails per month 120 000 Emails per month 1200 000 Emails per month Unlimited
Stored prospects 200 Stored prospects 2000 Stored prospects 40000 Stored prospects 400 000 Stored prospects Unlimited
Warm-ups 0 Warm-ups 2 warm-ups 20 Wwarm-ups 135 warm-ups Unlimited
Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support
Onboarding assistance Customer success Dedicated account manager
Start free trial Start free trial Start free trial Start free trial Start free trial
( 1T HRE 1 (

Udziat przychodéw pochodzacych z planu STARTER wyniost 39,52%, z planu GROWTH 29,21%, z planu
SCALE 23,62%, natomiast z planéw typu CUSTOM 5,18%. Do kategorii planu CUSTOM zaliczane sa
zaréwno indywidualnie przygotowywane oferty, jak i plany MAX, ktére stanowig rozwigzanie dedykowane
klientom o najwyzszych wymaganiach w zakresie skali i elastycznosci korzystania z ustugi. Pozostate
2,47% przychoddéw stanowity wptywy od klientow tymczasowo wstrzymujgcych korzystanie z ustugi.

Na dzieh 31 marca 2025 roku plany roczne stanowity 9,59% wszystkich subskrypcji. To zdecydowana

poprawa w poréwnaniu z udziatem na poziomie 8,72% w poréwnaniu z analogicznym okresem rok
wczesniej.
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Produktowa struktura Struktura abonamentow Q1
przychodéw 2025
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W pierwszym kwartale 2025 roku Spoétka odnotowata wzrost wskaznika ARPA (ang. Average Revenue per
Account) w poréwnaniu do dwéch poprzednich kwartatéw. Wzrost ten byt rezultatem zwiekszonego popytu
ze strony klientéw agencyjnych, ktdrzy chetniej korzystali z wyzszych planéw taryfowych oraz dodatkowych
funkcjonalno$ci. Sredni przychéd na jedno aktywne konto wyniést w tym okresie 112 USD.
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*ARPA liczona jest na podstawie przychodu MRR, bez uwzglednienia rozliczenia przychodéw w czasie
Struktura geograficzna wg. rynkéw sprzedazy pozostaje na podobnym poziomie w stosunku do

poprzedniego kwartatu. W pierwszym kwartale 2025 roku Spotka posiadata aktywnych klientow z 96 krajow
w porownaniu do 92 w analogicznym okresie 2024 roku.

Struktura geograficzna przychodow

Pozostate

25,34% 24,3%
Francja

H Niemcy
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Koszty

Koszty dziatalnosSci operacyjnej w pierwszym kwartale 2025 byly nizsze o 333 tys. zt od kosztow w
analogicznym okresie 2024 (spadek o 5,8%). Najistotniejsza pozycja kosztowa — koszty ustug obcych —
byta nizsza o0 18,4% w poréwnaniu z analogicznym okresem roku poprzedniego. Wzrost kosztéw dotyczyt
jedynie amortyzacji i wynika on z przyjecia do uzytkowania prac rozwojowych o wartosci 3,5 min zt w
okresie od marca 2024 do lutego 2025.

Q1 2025 Q12024 zmiana r/r zmiana % r/r
Koszty operacyjne 5394 5727 -333 -5,81%
Amortyzacja 949 803 146 18,18%
Zuzycie materiatéw i energii 48 43 5 11,63%
Ustugi obce 3880 4755 -875 -18,40%
Podatki i optaty 19 47 -28 -59,57%
Koszty Swiadczen pracowniczych 1330 1629 -299 -18,35%
Pozostate koszty 13 14 -1 -7,14%
Koszt wytworzenia na wtasne potrzeby -845 -1564 719 -45,97%

Ze wzgledu na charakterystyke branzy, w jakiej dziata Spoétka, ustugi obce stanowig znaczgcg pozycje w
rachunku wynikéw.

Ustugi obce*-

Q1 2025 Udziat % Q1 2024 Udziat %
wyszczegoblnienie
Ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo 2 299,30 59,26% 3462,00 72,80%
w tym koszt wytworzenia na wtasne potrzeby 718,90 18,53% 1401,70 29,48%
Technologia i infrastruktura 716,90 18,48% 575,60 12,10%
Koszty reklamy i promocji 776,20 20,00% 573,00 12,05%
Ustugi Idoradztwa, prawne, najmu i inne 73,40 1,89% 120,50 2,53%
profesjonalne
Pozostate 14,30 0,37% 24,30 0,51%
SUMA 3 880,10 100% 4755,40 100%

Koszty ustug zewnetrznych i podwykonawstwa byty nizsze niz w pierwszym kwartale 2024, co jest efektem
przeprowadzonej optymalizacji zatrudnienia oraz wdrazania nowych inicjatyw i usprawnien w pozostatych
obszarach dziatalnosci. Wzrost kosztéw nastapit w dwoch kategoriach. Koszty technologii infrastruktury
wzrosty z uwagi na koszty $wiadczenia nowych ustug dla klientéw (zakup skrzynek i domen, ustuga warm-
up, lead finder), natomiast wzrost kosztow reklamy i promocji to wynik podjetych dziatan i inicjatyw w
obszarze marketingu.

Zatrudnienie

Liczba osob zatrudnionych na podstawie umowy o prace oraz wspétpracujgcych z Woodpecker.co Spotka
Akcyjna na dzien 31 marca 2025 r.:

Liczba oséb na Liczba oséb na Liczba oséb na

Forma wspétpracy:

31.03.2025 31.12.2024 31.03.2024
Umowa zlecenie (UZ) 6 7 6
B2B 36 35 52
Umowa o prace (UoP) 30 31 40
Suma 72 73 98
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Liczba osob zatrudnionych na podstawie umowy o prace oraz wspétpracujgcych z Woodpecker.co Spotka
Akcyjna na dzien 31 marca 2025 r. w przeliczeniu na osoby:

: : Stan na 31.03.2025 Stan na 31.12.2024 Stan na 31.03.2024
Podziat na dziaty

Uop/Uz B2B Uop/Uz B2B Uop/uz B2B
Zarzad, finanse i administracja 7 7 7 7 10 7
Marketing i Sprzedaz 11 8 12 8 13 7
Dziat obstugi klienta 7 2 7 2 8 2
Dziat IT/produkt 12 18 12 18 15 36
Suma 72 73 98

Na dzien 31 marca 2025 r. Emitent zatrudniat 30 oséb na podstawie umowy o prace, ponadto
wspotpracowat z 42 osobami na podstawie uméw cywilnoprawnych (umowy zlecenia, umowy o wspotpracy
z dziatalnoscig gospodarczg).

Wyniki finansowe

Wynik netto w pierwszym kwartale 2025 roku wyniost -305 tys. zt i byt nizszy niz w poréwnywalnym okresie
2024 roku (tj. 171 tys. zt). Obnizenie wyniku netto jest m.in skutkiem zatrzymania trendu wzrostowego
przychodow.

Marza EBITDA' w pierwszym kwartale 2025 r. wyniosta 14%, co oznacza spadek o 3 punkty procentowy
w poréwnaniu z marzg uzyskang w poréwnywalnym okresie 2024 roku (17%). W stosunku do poprzedniego
kwartatu marza EBITDA polepszyta sie o 2 punkty procentowe.

Czynniki i zdarzenia, w tym o nietypowym charakterze, majacych istotny wptyw na
skrécone sprawozdanie finansowe

W obszarze produktowym, w pierwszym kwartale 2025 Spotka wprowadzita kilka istotnych zmian i
innowacji w szczegolnosci ukierunkowanych na zwiekszenie wartosci produktu dla klientow o wiekszych
wymaganiach operacyjnych:

e APl documentation — Wychodzgc naprzeciw oczekiwaniom bardziej zaawansowanych
uzytkownikéw, w szczegdlnosci klientdw agencyjnych, Spodtka zakohczyta prace nad nowag
dokumentacjg do publicznego API. Udostepnione API opiera sie na strukturze RESTful i umozliwia
zewnetrzne zarzgdzanie kluczowymi funkcjonalnosciami aplikacji Woodpecker — takimi jak konta
uzytkownikow, listy prospektéow, kampanie, raporty, skrzynki mailowe oraz — w przypadku agenc;ji
— konta klientéw. Dokumentacja zostata opracowana z myslg o utatwieniu integracji z zewnetrznymi
narzedziami oraz budowy witasnych rozwigzan przez uzytkownikéw. Dostep do API jest czeScig
ptatnego dodatku ,API keys & integrations” i dostepny jest rowniez dla uzytkownikéw w okresie
testowym. Klienci korzystajgcy z dodatku Agency zyskujg réwniez dostep do endpointéw
pozwalajgcych na zarzadzanie wieloma kontami jednoczesnie. Spoétka zapewnia wsparcie
techniczne oraz regularnie aktualizuje dokumentacje, traktujgc rozwdj API jako istotny element
swojej oferty produktowe;.

e Dedykowane serwery — W odpowiedzi na potrzeby bardziej zaawansowanych uzytkownikéw, w
tym przede wszystkim agencji operujacych na duzg skale, Spotka wprowadzita mozliwosé

1 EBITDA liczona jest bez uwzglednienia kosztéw finansowych, poniewaz Spétka nie korzysta z finansowania dtuznego (nie ponosi

finansowych kosztéw obstugi zadtuzenia).
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korzystania z dedykowanych serwerow do obstugi kampanii e-mailowych. W przeciwienstwie do
wspotdzielonych rozwigzan — gdzie czes¢ odpowiedzialno$ci za dostarczalnosé wiadomosci
spoczywa na dostawcy ustug i jest dzielona z innymi nadawcami — dedykowane serwery pozwalajg
uzytkownikowi przejgé petng kontrole nad reputacjg swojej infrastruktury wysytkowej. To
rozwigzanie kierowane jest do klientéw posiadajgcych wieksze doswiadczenie w prowadzeniu
kampanii, ktérzy sg w stanie samodzielnie zarzgdzaé jakoscig i bezpieczenstwem wysytek.
Dostarczalno$¢ wiadomosci e-mail stanowi kluczowy czynnik decydujacy o tym, czy wiadomos$¢é w
ogole zostanie przeczytana — dlatego jej optymalizacja ma bezposredni wptyw na skuteczno$é
dziatah sprzedazowych. Z tego wzgledu wprowadzenie dedykowanych serweréw — zrealizowane
we wspotpracy z partnerem Infraforge — stanowito szczegolnie istotny krok w dalszym podnoszeniu
jakosci ustug swiadczonych przez Spotke.

Campaign reports — Spotka wprowadzita nowa sekcje w aplikacji, ktéra umozliwia zagregowany
wglad w skuteczno$é prowadzonych kampanii cold email. Nowy panel pozwala w przejrzysty
sposéb monitorowaé kluczowe wskazniki, takie jak liczba odpowiedzi oraz liczba odbiorcow
wykazujacych zainteresowanie ofertg. Dzieki temu uzytkownicy zyskujg petniejszy obraz tego, jak
przebiega proces generowania leadéw, co utatwia podejmowanie decyzji dotyczgcych dalszych
dziatan sprzedazowych. Narzedzie to stanowi istotne wsparcie w zarzgdzaniu kampaniami dla
agenc;ji realizujgcych wiele projektéw jednoczesnie.

Réwnoczesnie prowadzone byly prace nad poprawg bezpieczehstwa i wydajnosci aplikacji Woodpecker:

W styczniu 2025 roku w Spotce przeprowadzony zostat coroczny audyt oprogramowania typu
Cloud Application Security Assessment. Badanie zostatlo wykonane przez niezalezng firme
audytorskg posiadajacg akredytacje Google, zgodnie z obowigzujgcymi wymogami dotyczgcymi
bezpieczenstwa aplikacji chmurowych. Audyt ten stanowi jeden z elementow statej polityki Spotki
w zakresie zapewnienia wysokiego poziomu bezpieczenstwa danych i zgodnosci z wymaganiami
partnerow technologicznych.

W obszarze marketingu i sprzedazy, w pierwszym kwartale 2025 roku Spodtka koncentrowata sie na
stymulowaniu zainteresowania aplikacjg Woodpecker:

W nawigzaniu do pozytywnych wynikow dziatah prowadzonych w czwartym kwartale 2024 roku,
Spotka zdecydowata sie zwiekszy¢ intensywnos¢é aktywnosci na platformie LinkedIn. Dzieki
zaangazowaniu Prezeski Zarzadu, czestotliwos¢ publikacji wzrosta z 2-3 postéw do 5 publikacji w
tygodniu. W rezultacie, w pierwszym kwartale 2025 roku liczba obserwujgcych jej profil wzrosta z
3 500 do 8 000, co oznacza wzrost o 128%. Dziatania te przyczynity sie do zwiekszenia
rozpoznawalno$ci marki oraz nawigzania nowych kontaktéw biznesowych.

W pierwszym kwartale 2025 roku Spoétka wprowadzita zmiany w zasadach dziatania programu
afiliacyjnego. Zmieniono sposob naliczania prowizji — od tego momentu prowizje przystugujg
wytgcznie od podstawowych ustug oferowanych przez Woodpecker. Ustugi i dodatki dziatajgce w
oparciu o integracje z partnerami zewnetrznymi, takie jak Warm-up, Domains czy Lead Finder, nie
sg uwzgledniane przy obliczaniu prowizji afiliacyjnej. Dodatkowo wprowadzono nowe zasady
wyptaty prowizji — kazda wyptata musi nastgpi¢ w ciggu 12 miesiecy od sprzedazy, z ktérej dana
prowizja zostata naliczona.

Zostaly wprowadzone zmiany w sekcji cennika oraz kalkulatora cenowego dostepnego na stronie
internetowej. Rosngca liczba dodatkéw dostepnych w produkcie wymagata uporzgdkowania —
dlatego w kalkulatorze wprowadzono nowe kategorie: dodatki do panelu agencyjnego, dodatki
infrastrukturalne oraz pozostate. Dzieki temu uzytkownicy mogg tatwiej odnalez¢ interesujgce ich
funkcjonalnosci i dostosowac oferte do swoich potrzeb. Ulepszenia te wspierajg proces decyzyjny
potencjalnych klientéw i zwigkszajg szanse na konwersje.
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e Zgodnie z ogolnym kierunkiem wyznaczonym w poprzednich kwartatach, Spotka kontynuowata
dziatania w ramach tzw. aktywnosci operacyjnych (business as usual). Obejmujg one m.in.
regularne wydawanie newslettera, prowadzenie kampanii reklamowych w réznych formatach,
publikacje materiatéw wideo na platformie YouTube, a takze tworzenie i optymalizacje tresci pod
katem wyszukiwarek internetowych (SEO). Dziatania te sg stale udoskonalane i dostosowywane
do aktualnych potrzeb odbiorcéw oraz zmieniajgcych sie warunkéw rynkowych.

Czynniki, ktore w ocenie emitenta bedg mialy wptyw na osiagnigte przez niego

wyniki w perspektywie co najmniej kolejnego kwartatu

Wyniki kolejnych kwartatow bedag zalezaty w gtdwnej mierze od:

e Otoczenia makroekonomicznego i globalnej koniunktury gospodarczej

e Zmiennych kursow dolara, wptywajgcego gtéwnie na przychody Spofki

e Skutecznosci wdrazania nowych innowac;ji

e Adaptacji do szybko zmieniajgcych sie warunkow rynkowych

Stanowisko odnosnie do mozliwosci zrealizowania publikowanych prognoz
wynikdbw na dany rok, w swietle wynikow zaprezentowanych w raporcie

kwartalnym

Zarzad Spoiki nie publikuje prognoz finansowych.

3.

Informacje korporacyjne

Struktura akcjonariatu emitenta

Ponizsza tabela przedstawia informacje na temat struktury akcjonariatu Spétki na date publikacji raportu,
w tym w szczegdlnosci znacznych akcjonariuszy, ktdrzy sg uprawnieni z akcji Spoétki reprezentujgcych co
najmniej 5% ogolnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu oraz kapitatu zaktadowego, jak réwniez

tacznej liczby akcji Spétki posiadanych przez pozostatych akcjonariuszy.

Liczba
akcji Liczba
Akcjonariusz Spotki (%) glosow (%)
Maciej Ciesla z podmiotami zaleznymi ............ccccveevineeinireeieeeene 1109000 22,18 1109000 22,18
MaCi€f CISIA ..o 597 000 11,94 597 000 11,94
Maciej Cie$la Fundacja Rodzinna...............c.cccccccocveiveevnnnee. 512000 10,24 512000 10,24
Tar Heel Capital Pathfinder MT Ltd 971.897 19,44 971.897 19,44
KiNga TarCZYNSKa .......ceueuriieeerrieiereeese et 586.583 11,73 586.583 11,73
MateuSZ TarCZYNSKi.......ccovvreeerririereeierce et 90.041 1,80 90.041 1,80
KFF Holding SCSp 562.500 11,25 562.500 11,25
POZOSHAII......eieee s 1.679.979 33,60 1.679.979 33,60
Razem 5.000.000 100% 5.000.000 100%
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Na date publikacji raportu Znaczni Akcjonariusze sg uprawnieni tgcznie z 3.320.021 Akcji uprawniajgcych
tacznie do 3.320.021 gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spotki oraz stanowigcych 66,40% kapitatu
zaktadowego oraz ogolnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spdtki.

Akcje Serii A bedace wlasnoscig Znacznych Akcjonariuszy sg akcjami zwyklymi na okaziciela i nie sg
w zaden inny sposob uprzywilejowane pod wzgledem prawa gtosu. Na date publikacji raportu nie istniejg
akcje w kapitale zaktadowym Spdiki, ktore przyznawatyby odmienne prawo gtosu.

Na date publikacji raportu nie istniejg ograniczenia co do zbywalnosci akcji Spoétki okreslone w Statucie.

Akcje lub opcje na Akcje bedace wilasnoscig cztlonkéw Zarzadu oraz Rady
Nadzorczej

Na date publikacji raportu nastepujacy cztonkowie Zarzgdu i Rady Nadzorczej sg uprawnieni z AKcji:
e prezes zarzadu Matgorzata Sikora jest uprawniona z 5.886 Akgciji
o wiceprezes Zarzadu Maciej Cies$la jest uprawniony (bezposrednio i posrednio poprzez Maciej
Ciesla Fundacja Rodzinna) z 1.109.000 Akcji
e przewodniczacy Rady Nadzorczej Marcin Kusmierz (posrednio poprzez KFF Holding SCSp) jest
uprawniony z 562.500 Akc;ji
e czionek Rady Nadzorczej Mateusz Tarczynski jest uprawniony z 90.041 Akcji

Wiadze Spétki — Zarzad
Obecna, wspdlna kadencja Zarzadu rozpoczeta sie w dniu 28 kwietnia 2021 r. i uptywa z dniem 31 grudnia
2026 r.
Na date publikacji raportu Zarzad Spétki funkcjonowat w nastepujacym sktadzie:
e Matgorzata Sikora — Prezes Zarzadu
e Maciej Ciesla — Wiceprezes Zarzadu

e Adam Biel — Czlonek Zarzadu

Wiadze Spétki — Rada Nadzorcza

Na dzien 31 marca 2025 i na date publikacji Rada Nadzorcza funkcjonowata w nastepujgcym skiadzie:

e Marcin Kusmierz — Przewodniczacy Rady Nadzorczej
e Jakub Ciesla — Czionek Rady Nadzorcze;j

e Bartosz Lis — Czlonek Rady Nadzorczej

e Andrzej Nykiel — Czlonek Rady Nadzorczej

e Mateusz Tarczynski — Cztonek Rady Nadzorczej
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4.

Pozostate informacje

Postepowania przed sagdem, organem wiasciwym dla postepowania arbitrazowego
lub organem administracji publicznej
Na date publikacji raportu Spoétka nie jest strong ani uczestnikiem Zadnego postepowania
administracyjnego, sgdowego ani arbitrazowego, ktére moze lub mogtoby wywrzec¢ istotny wptyw na
sytuacje finansowa, rentownos¢ lub dziatalno$¢ Spotki. Spétka nie posiada informacji o jakichkolwiek

postepowaniach administracyjnych, sgdowych lub arbitrazowych mogacych wystgpi¢ w przysztosci, a
ktére miatyby istotny wptyw na sytuacje finansowg, rentownos¢ lub dziatalnos¢ Spotki.

Transakcje z podmiotami powigzanymi
Szczegdly dotyczace transakcji z podmiotami powigzanymi przedstawione sg w Skréconym

$roédrocznym sprawozdaniu finansowym za okres 3 miesigcy zakonczony 31 marca 2025 roku w punkcie
7.2.

Organizacja grupy kapitatowej

Na dzien 31.03.2025 roku Spotka nie tworzy grupy kapitatowej.

Signature Not;VrEri ied

Dokument podpisap# przez Maciej Matgorzata Sikora
Ciesla Adam Biel
Data: 2025.05.22-14:18:46 CEST Aedosn Bicl_ &

12
Woodpecker.co S.A. — Raport okresowy za | kwartat 2025



		2025-05-22T14:18:46+0200


		2025-05-22T14:24:07+0200


	

		2025-05-22T15:46:09+0200


	



