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UMIEJETNOSCI

- Zarzadzanie biznesem dla regionéw
(Europa Srodkowo-Wschodnia,
Europa Zachodnia) i rynkéw
(energetyka, przemyst, ICT)

- Silne i inspirujgce przywodztwo

- Zarzadzanie strategiczne i
zarzgdzanie zmiang

- Mozliwos$¢ dziatania w ztozonych
strukturach i na ztozonych rynkach

- Modele zarzgdzania

- Zarzadzanie sprzedazg i rozwojem
biznesu

- Analiza danych

- Mentoring w zakresie zarzadzania
projektami i ryzykiem

JEZYKI

Angielski - petna biegto$¢ biznesowa
Polski - jezyk ojczysty

Grzegorz Nalezyty

Doswiadczony Lider Kardy Zarzgdzajgcej
Energetyka, Przemyst, ICT

WYBRANE DOSWIADCZENIA

- 20 lat doswiadczenia w energetyce, przemysle i ICT na stanowiskach kierowniczych, zarzgdzaniu
strategig i sprzedazg oraz realizacji projektow (Siemens Energy, Siemens, Nokia, Microsoft).

- Wiceprezes na Europe Wschodnig oraz Dyrektor Zarzadzajgcy i Prezes Zarzgdu Siemens
Energy Polska, wczesniej pion energetyczny, od 2012 r.

- 2016-2023 Cztonek Zarzadu i Prezes Zarzadu Siemens Energy Polska Cztonek Zarzadu Polskiej
Izby Gospodarczej Energetyki i Ochrony Srodowiska

- Przewodniczacy Komitetu ds. Zrownowazonego Generowania Energii w Polsko-Niemieckiej
Izbie Przemystowo-Handlowej (AHK)

- Czonek i Przewodniczacy Rad Nadzorczych Spétek Gietdowych oraz Cztonek Rad Nadzorczych
w regionalnych spétkach Siemens Energy

- Silne, udokumentowane doswiadczenie w zakresie strategii i rozwoju biznesu, a takze udane
osiggniecia w tworzeniu i rozwijaniu firm.

- Przywddztwo oparte na wzmacnianiu pozycji, inspirowaniu i mentoringu.

KARIERA ZAWODOWA

SIEMENS ENERGY
Siemens Gamesa Renewable Energy| 2024.06- obecnie na poziomie

Siemens Energy Eastern Europe| 2022.04- obecnie na poziomie
Wiceprezes na Europe Wschodnig, Dyrektor Zarzgdzajgcy i Prezes Zarzadu Polska

Prowadzenie i zarzgdzanie strategicznym planowaniem i realizacjg organizacji

Zapewnienie wielofunkcyjnego zarzadzania w zakresie rozwoju biznesu, sprzedazy, zarzgdzania
projektami, ustug, marketingu i spraw rzgdowych w subregionie EE.

Zapewnienie przywoédztwa i wskazowek dotyczgcych trendéw branzowych i najlepszych
praktyk Przycigganie, rozwijanie i zatrzymywanie najlepszych talentéw w celu

zbudowania zespotu o wysokiej wydajnosci

Wspieranie transformacji rynku energetycznego, np. poprzez tworzenie nowych partnerstw,
definiowanie réznych rodzajow modeli wejscia na rynek, zajmowanie sie réznymi produktami,
rozwigzaniami, ustugami i rynkami Rozwijanie relacji na poziomie kierowniczym, dyrektorskim i
uzytkownika w organizacji, co skutkuje silnym partnerstwem i wktadem w proces planowania
strategicznego klienta, zapewniajac kompleksowe zrozumienie modelu biznesowego klienta, kwestii
retencji i ryzyka oraz potencjalnych mozliwo$ci strategicznych.

Siemens Energy Polska| 2020.04- 2022.03
Dyrektor Zarzgdzajacy i Prezes Zarzadu Polska

- Kompleksowa odpowiedzialnos$¢ i zarzgdzanie wszystkimi operacjami lokalnego podmiotu
Odpowiedzialno$¢ za strategie kraju, realizacje sprzedazy i rozwoj biznesu, zarzgdzanie projektami,
ustugi, inzynierskie HUB-y, marketing i sprawy rzagdowe

- Zarzadzanie i organizowanie relacji z kilkoma partnerami strategicznymi, organizacjami spotecznymi i
lokalnymi wtadzami mieszkaniowymi.

- Kierowanie rozwojem kompleksowej strategii obstugi klienta, ktoéra skutkuje zwiekszong satysfakcjg i
lojalnoscig klientéw.

- Negocjowanie i zabezpieczenie kilku kontraktow z gtéwnymi klientami
- Odpowiedzialny za dostosowanie strategii do centrali i jej realizacje w kraju.



PRZEDSIEBIORCZOSC

Cztonek Zarzadu Polskiej Izby
Gospodarczej Energetyki i
Ochrony Srodowiska
Przewodniczgcy Komitetu
Zréwnowazonego Pozyskiwania
Energii przy Polsko-Niemieckiej
Izbie Przemystowo-Handlowej
(AHK)

Przewodniczacy i cztonek rad
nadzorczych

ZAINTERESOWANIA

Geopolityka i socjologia
biznesu
Podrézowanie

Wczesniejsze doswiadczenie w SIEMENS GROUP 2001.07 - 2020.04

Siemens Polska| 2012.04 - 2020.04
Dyrektor Zarzgdzajgcy Dywizji Energetycznych i Cztonek Zarzadu

- Szef pionéw Siemens Polska odpowiedzialny za pozyskiwanie i realizacje projektéw na polskim rynku
energetycznym, takich jak budowa i modernizacja elektrowni oraz ustugi serwisowe dla istniejgcych
elektrowni.

- Definiowanie partnerstw i wspétpraca z lokalnymi partnerami w ramach modelu go-to-market

- Odpowiedzialno$¢ za strategie sprzedazy i jej realizacje, a takze za rozwéj biznesu, produkcja,
zarzgdzanie projektami, ustugi i wszystkie operacje zaplecza

- Dostosowanie wszystkich strategii dla regionu do dziatéw i firm centrali
- P&L odpowiedzialny za zarzgdzane oddziaty (+200 FTE)
- 2016.03-2020.04 Cztonek Zarzgdu Siemens Polska

Nokia Siemens Networks| 2007.04 - 2012.03
Dyrektor sprzedazy i cztonek zespotu zarzgdzajgcego krajem (2011.09-2012.03)

- Dyrektor ds. rozwigzan biznesowych w regionie Europy Zachodniej: - klienci telekomunikacyjni i
energetyczni

- Definiowanie i realizacja strategii rentownosci i wzrostu sprzedazy
- Odpowiedzialny za rozwoj lejka sprzedazy, zarzgdzanie zespotem sprzedazy, osigganie celéw i P&L.

- Definiowanie strategii kanatu partnerskiego i dziatan marketingowych

Dyrektor CEE i cztonek zespotu ds. zarzgdzania krajami (2010.11-2011.08)

- Odpowiedzialnos¢ za biznes z 38 Klientami zlokalizowanymi w 12 krajach w branzy telekomunikacyjnej
- Odpowiedzialnos¢ za P&L i realizacje celéw

- Wspotpraca z poziomem CxO, dziatami strategii, marketingiem produktu

- Definiowanie i wdrazanie strategii rentownosci i wzrostu sprzedazy

- Nadzér nad wieloma funkcjami w celu zapewnienia sprzedazy i obstugi dostaw

International Account Manager dla Deutsche Telecom (2009.01-2010.10)
Regionalny kierownik ds. rozwoju sprzedazy ustug zarzgdzanych (2007.04-2008.12)

Siemens Communications| 2005.08 - 2007.03
Kierownik Dziatu Ustug o Wartosci Dodanej (2006.04-2007.03)

- Definiowanie i wdrazanie strategii sprzedazy ustug i rozwigzan, a takze pozyskiwanie rynku i portfolio:
outsourcing, out-tasking, ustugi zarzgdzane, rozwigzania i doradztwo.

- Odpowiedzialny za zarzgdzanie produktami i dostosowywanie elementéw globalnego portfolio do lokalnych
potrzeb.

- Wspotpraca z Siemens HQ

- Odpowiedzialny za wyniki finansowe, analize rynku i zarzadzanie zespotem

Product Manager (2005.08-2006.04)

- Ustugi dodane dla klientéw zlokalizowanych w Polsce dla branzy telekomunikacyjnej

Microsoft 2005.01 - 2005.07

Zarzadzanie sprzedazg rozwigzan

Siemens Business Services| 2001.07 - 2004.12
Kierownik Dziatu Przedsprzedazy Ustug Outsourcingu IT (2003.03-2004.12)

Zarzgdzanie projektami i doradztwo techniczne w zakresie infrastruktury IT (2001.07-
2003.02)

Merinosoft 2000.03 -2001.07

Integracja oprogramowania w ramach grupy projektowej



EDUKACJA

Wyksztalcenie

HARVARD BUSINESS SCHOOL| 2015

Ogolny program zarzgdzania

LEONA KOZMINSKIEGO W WARSZAWIE| 2006 - 2007
Executive MBA

POLITECHNIKA| 1997 - 2003

Tytut magistra informatyki

Kursy i programy
USA DUKE UNIVERSITY| 2024

Program rozwoju przywodztwa

CAMBRIDGE BUSINESS SCHOOL| 2013

Edukacja kadry kierowniczej - Strategia

LONDYNSKA SZKOLA BIZNESU| 2017

Ksztatcenie kadry kierowniczej - Przywodztwo

UNIWERSYTET GEORGE'A WASHINGTONA (PMI)

Ukonczenie certyfikacji Instytutu Zarzgdzania Projektami

EUROPEJSKA RADA MENTORINGU | COACHINGU| 2014

Certyfikat Mentoringu




