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Szacunkowe skonsolidowane wyniki finansowe za 1H25 [neutralne]  

 

 

 

 

 

 

 

- Przychody ze sprzedaży usług 33,9mln PLN, -10% r/r; 

- EBIT 2,2mln PLN, -35% r/r; 

- EBITDA 3,3mln PLN, -23% r/r; 

- Wyniki za 1H25 obciążone kosztami likwidacji PerfectBot (0,1mln PLN kosztów oper., 
0,3mln kosztów finansowych); 

- Publikacja raportu za I półrocze planowana na 28 sierpnia 2025. 

 

Komentarz: W komentarzu spółka wskazuje, że mimo rosnącego backlogu podpisanych 
kontraktów oraz lejka sprzedażowego w zakresie potencjalnie nowych umów, tempo 
rozwoju nowych projektów pozostaje poniżej założeń, a wśród klientów dominuje 
ostrożność i spowolnienie w podejmowaniu decyzji inwestycyjnych.  

Same wyniki za 2Q25 implikowane z szacunków za półrocze i wcześniej raportowanych 
wyników kwartalnych są o 2% powyżej naszych szacunków na poziomie sprzedaży i o 
7% poniżej prognoz na poziomie EBITDA. Na spadek sprzedaży wpłynęło podobnie jak 
w poprzednim kwartale przedłużające się postępowanie we Fronteksie, gdzie jednak 
udało się Fabrity zakwalifikować do pierwszej z dwóch umów ramowych (w dwóch 
obszarach, o czym spółka informowała w komunikatach w czerwcu). Dlatego mimo 
ostrożności klientów w sektorze prywatnym sądzimy, że dzięki większej sprzedaży w 
sektorze publicznym Fabrity wróci w najbliższych kwartałach do wzrostu na linii 
przychodów. W roku 2026 liczymy też na kilkaset tys. oszczędności na linii kosztów 
administracyjnych (m.in. związanych ze zmniejszeniem wynajmowanej powierzchni 
biurowej). Biorąc pod uwagę nieco słabsze od szacunków wyniki za 2Q25 i utrzymujący 
się słaby popyt w krótkim terminie oczekujemy tylko lekkiej poprawy wyników w drugim 
półroczu, a w skali całego roku powinno udać się przekroczyć 4mln PLN wyniku netto 
(nasze lipcowa prognoza 4,7mln PLN przy obecnej kapitalizacji implikuje P/E 16x, ale 
szacunek zysku netto może wymagać obniżenia o niskie kilkaset tys. PLN). 
Podtrzymujemy opinię, że w roku 2026 spółka poprawi istotnie wynik dzięki wzrostowi 
przychodów z sektora publicznego oraz niższym kosztom administracji i zarządu, liczymy 
też na przełożenie obecnego lejka sprzedażowego na kontrakty z nowymi klientami. 
(Dominik Niszcz)  
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mln PLN 2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25 Y/Y Q/Q 2Q25E

Przychody 18.9 18.4 18.6 16.6 17.3 -8% 5% 16.9

EBITDA 2.0 2.1 2.2 1.5 1.8 -11% 14% 1.9

EBIT 1.6 1.6 1.6 1.0 1.2 -28% 18% 1.4

zmiana przychodów r./r. 22% 3% -4% -12% -8%

marża EBITDA 10.4% 11.3% 12.1% 9.3% 10.1%

marża EBIT 8.7% 8.8% 8.3% 6.1% 6.9%

Źródło: Dane spółki, Trigon

mln PLN 2022 2023 2024 2025E 2026E 2027E DANE SPÓŁKI

Przychody 53.4 68.7 74.7 72.7 87.4 96.2 Ticker FAB

EBITDA 7.6 8.7 8.6 8.3 10.7 12.1 Sektor IT

EBIT 5.0 6.4 6.6 6.2 8.7 10.1 52 tyg. min/max (PLN) 23.6 / 35.6

Zysk netto 25.1 12.9 7.2 4.7 7.1 8.4 Liczba akcji (mln szt.) 2.8

EPS (PLN) 10.2 5.3 2.6 1.7 2.6 3.0 Kapitalizacja (mln PLN) 74

P/E (x) 2.6 5.1 10.3 15.8 10.4 8.8 Free-float 48.2%

EV/EBITDA (x) 6.9 5.0 7.4 8.0 6.2 5.5 Śr. obroty 3M (mln PLN) 0.07

P/BV (x) 1.9 1.8 2.8 2.8 2.7 2.5 1M 3M 1Y

DY (%) 29.5% 15.0% 24.3% 11.2% 8.2% 8.6% -6.0% -4.3% -11.6%

Źródło: dane spółki, Trigon
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