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1.

Wybrane dane finansowe

3 468

liczba klientéw

-1.33 min

14.03 min

przychody ze sprzedazy w PLN

14.04 min

-18 %

przychody r/r

12 %

zysk NETTO w PLN MRR w PLN marza EBITDA
tys. PLN tys. EUR
30.09.2025 31.12.2024 30.09.2025 31.12.2024
Kapitat wiasny 10772 12035 2523 2817
Kapitat zaktadowy 500 500 117 117
Zobowigzania i rezerwy na zobowigzania 4874 5369 1142 1256
Zobowigzania dtugoterminowe 638 822 227 192
Zobowigzania krotkoterminowe 4236 4547 915 1064
Aktywa razem 15 646 17 404 3665 4073
Aktywa trwate 14 959 15474 3504 3621
Aktywa obrotowe 687 1930 161 452
Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne 276 1306 65 306
0d 01.01.2025 0d 01.01.2024 0d 01.01.2025 Od 01.01.2024
Do 30.09.2025 Do 30.09.2024 Do 30.09.2025 Do 30.09.2024
Przychody netto ze sprzedazy produktdw, towardw i materiatow 14 029 17 109 3311 3977
Zysk (strata) ze sprzedazy (1421) 602 (335) 140
Amortyzacja (2997) (2722) (707) (633)
Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej (1252) 623 (296) 145
Zysk (strata) brutto (1397) 547 (330) 127
Zysk (strata) netto (1329) 524 (314) 122
EBITDA 1745 3345 411 778
marza EBITDA 12% 20% 12% 20%
Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci operacyjne;j 1554 3310 367 769
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej (2 264) (3414) (534) (794)
Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowej (320) (851) (76) (198)
Przeplywy pieniezne netto, razem (1303) (955) (308) (222)
Liczba akcji (w szt.) 5000 000 5000 000 5000 000 5000 000
Zysk (strata) na jedng akcje zwyktg -0,27 0,1 -0,06 0,02
Wartos¢ ksiegowa na jedng akcje 2,15 2,41 0,5 0,56
Przeliczenia kursu 2025 2024
Kurs EUR na dzien bilansowy 4,2692 4,2730
Sredni kurs EUR w okresie 4,2365 4,3022
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Pozycje dotyczgce aktywédw i pasywow na koniec okresu sprawozdawczego i analogicznego w okresie
poprzednim przeliczono wedtug Sredniego kursu ogtoszonego na ostatni dzien bilansowy przez NBP.
Pozycje dotyczace rachunku wynikéw przeliczono wedtug kursu stanowigcego S$rednig arytmetyczng
srednich kurséw ogtaszanych przez NBP obowigzujgcych na ostatni dzien kazdego miesigca.

Wybrane dane finansowe za trzeci kwartat 2025 roku:

tys. PLN
0D 01.07.2025 0D 01.07.2024
Do 30.09.2025 Do 30.09.2024

Przychody netto ze sprzedazy produktéw, towaréw i materiatow 4604 5294
Zysk (strata) ze sprzedazy (255) 273
Amortyzacja (1017) (933)
Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej (268) 282
Zysk (strata) brutto (313) 327
Zysk (strata) netto (280) 323
EBITDA 749 1215
marza EBITDA 16% 23%

2.

Podsumowanie operacyjne

Opis istotnych dokonan lub niepowodzen emitenta w lll kwartale 2025

W trzecim kwartale 2025 roku, pomimo sezonowego okresu wakacyjnego, ktéry tradycyjnie charakteryzuje
sie nizszg aktywnoscig sprzedazowg w branzy SaaS, Spotka odnotowata wzrost sprzedazy w poréwnaniu
z drugim kwartatem 2025. Wynik ten byt efektem konsekwentnej realizacji strategii ukierunkowanej na
wzmocnienie sprzedazy bezposredniej, obejmujgcej m.in. intensyfikacje spotkan z kluczowymi klientami i
partnerami w Stanach Zjednoczonych oraz Europie. Prowadzone dziatania pozwolity Spétce lepiej
identyfikowaé potrzeby odbiorcéw, rozwija¢ dtugoterminowe relacje biznesowe oparte na zaufaniu oraz
zwiekszaé udziat kontraktéw o wyzszej wartosci, co pozytywnie wptywa na stabilno$é przychodéw i
umacnianie pozycji rynkowe;j.

Przychody

W trzecim kwartale 2025 roku przychody ze sprzedazy wyniosty 4 604 tys. zt i byly nizsze o0 13% w
poréwnaniu do analogicznego okresu roku poprzedniego, co wynikato gtéwnie ze spadku liczby ptacgcych
klientéw. Zjawisko to bylo konsekwencjg utrzymujgcego sie globalnego ostabienia koniunktury. Warto
jednak zwrdcié uwage na wzrost przychodéw w poréwnaniu do drugiego kwartatu 2025 roku.

Przychody MRR liczone w ztotych wyniosty 4 668 tys. PLN, co byto wynikiem nizszym o 9% wzgledem roku
poprzedniego oraz o 3% wyzszym niz w drugim kwartale biezgcego roku. Przychody Spétki w dalszym
ciggu w dominujgcym stopniu rozliczane byty w dolarze amerykanskim, ktérego niekorzystny kurs walutowy
wplywat negatywnie na osiggane wyniki finansowe. Jednoczesnie zauwazalny wzrost liczby transakcji
realizowanych w euro potwierdza zasadnos¢ decyzji o wdrozeniu mechanizmu rozliczen w réznych
walutach oraz wskazuje na rosngcg role rynkéw europejskich w strukturze sprzedazy. Spétka kontynuuje
dziatania zmierzajgce do rozszerzenia dostepnych opcji ptatnosci, tak aby skuteczniej odpowiadaé na
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potrzeby klientdw dziatajgcych na rynkach miedzynarodowych. Sredni kurs USDPLN w trzecim kwartale
2025 wynidst 3,6710 i byt nizszy 0 5,49% od sredniego kursu USDPLN za trzeci kwartat 2024.
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W grudniu 2024 roku, w odpowiedzi na potrzeby rynku, Spotka zdecydowata sie powréci¢ do prezentacii
cennikéw w podziale na plany oraz skonsolidowac produkty w jedno kompleksowe rozwigzanie typu all-in-
one. To pozwala na zakup podstawowej wersji produktu oraz stopniowe poznawanie oferty w miare rozwoju
dziatalnosci klientéw. Nowa struktura cennika wyraznie ukazuje moment, w ktérym cena jednostkowa
ulega obnizeniu, co sprawia, ze kazdy kolejny prospekt jest tanszy dla klientéow. W zwigzku z tym od
poczatku 2025 roku Spoétka prezentuje udziat wptywéw z abonamentéw w przychodach Emitenta w
podziale na nowe kategorie planow: STARTER, GROWTH, SCALE oraz MAX — co zapewnia wiekszg
przejrzystosé struktury przychoddéw i lepsze zrozumienie zrédet wzrostu.

7-DAY FREE TRIAL

STARTER
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GROWTH SCALE MAX
PN

Try cll features for free without any Start email outreach at the lowest Save up to 40% per Contacted Save up to 60% per Contacted Send unlimited emails
commitment. Request more time cost on the market and the best Prospects compared to the Prospects compared to the at the best price per Contacted
on trial in-app deliverability starter plan Growth plan Prospects

0 €/monm 20 € 29-€ /month ]26 € 188-€ /month 903 € 6 666 €

1354-€ /[month 9-999-€ /month

Contacted Contacted Contacted Contacted Contacted

Prospects 50 Prospects 500 Prospects 10000, ¥ Prospects 100000 " Prospects Uniimited

Emails per month 600 Emails per month 6000 Emails per month 120 000 Emails per month 1200 000 Emails per month Unlimited

Stored prospects 200 Stored prospects 2000 Stored prospects 40000 Stored prospects 400 000 Stored prospects Unlimited

Warm-ups 0

Warm-ups 2

Warm-ups 20

warm-ups 135

warm-ups Unlimited

Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support

Live chat and email support
Onboarding assistance Customer success Dedicated account manager

Start free trial Start free trial Start free trial Start free trial Start free trial

( R ) 111 [ . 111 1] i . f

Udziat przychodéw pochodzgcych z planu STARTER wynidst 45,64%, z planu GROWTH 23,62%, z planu
SCALE 17,11%, natomiast z planéw typu CUSTOM 11,48%. Do kategorii planu CUSTOM zaliczane sag
zaréwno indywidualnie przygotowywane oferty, jak i plany MAX, ktore stanowig rozwigzanie dedykowane
klientom o najwyzszych wymaganiach w zakresie skali i elastyczno$ci korzystania z ustugi. Pozostate
2,15% przychoddéw stanowity wplywy od klientéw tymczasowo wstrzymujgcych korzystanie z ustugi. Na

zmiane struktury przychodéw w stosunku do poprzedniego kwartatu wptyneto zainteresowaniem planem
MAX.
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Na dzien 30 wrzesnia 2025 roku plany roczne stanowity 10,49% wszystkich subskrypcji. To zdecydowany
wzrost w stosunku do roku poprzedniego, w ktérym udziat ten stanowit 8,5%.

Produktowa struktura przychodow Struktura abonamentéw Q3 2025

Pozostate 22%
11,5%

CUSTOM

B SCALE

B GROWTH

B STARTER

Q3 2025 = Plany miesieczne = Plany roczne

W trzecim kwartale 2025 roku Spotka odnotowata zdecydowany wzrost wskaznika ARPA (ang. Average
Revenue per Account) w poréwnaniu do poprzednich kwartatéw. Wzrost ten byt rezultatem zwiekszonego
popytu ze strony klientéw agencyjnych, ktérzy chetniej korzystali z wyzszych planéw taryfowych oraz
dodatkowych funkcjonalno$ci. Sredni przychéd na jedno aktywne konto wyniést w tym okresie 126 USD.
Wynik ten byt w duzej mierze efektem skupienia dziatan Spétki na rozwoju relacji biznesowych z wiekszymi
klientami oraz intensyfikacji wspotpracy z kluczowymi partnerami.

ARPA w USD*

126
140 119 115 114 119 112 117

120 108 114 112 109 112 111 107 108 _e

100
80
60
40
20

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3
2022 2023 2024 2025
*ARPA liczona jest na podstawie przychodu MRR, bez uwzglednienia rozliczenia przychodéw w czasie
Struktura geograficzna wg. rynkéw sprzedazy pozostaje na podobnym poziomie w stosunku do

poprzedniego kwartatu. W trzecim kwartale 2025 roku Spoétka posiadata aktywnych klientow z 95 krajow w
poréwnaniu do 88 w analogicznym okresie 2024 roku.
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Struktura geograficzna przychodow

Pozostate
26,57% 26,84%

11,78%

Wielka Brytania

H Polska

H Stany Zjednoczone
2025 Q3 2024 Q3

Koszty

Koszty dziatalnosci operacyjnej za 3 kwartaty 2025 byly nizsze o 1 057 tys. zt od kosztéw w analogicznym
okresie 2024 (spadek o 6,4%). Najistotniejsza pozycja kosztowa — koszty ustug obcych — byta nizsza o
11,46% w poréwnaniu z analogicznym okresem roku poprzedniego. Wzrost kosztoéw dotyczyt jedynie
amortyzacji i wynika on z przyjecia do uzytkowania prac rozwojowych o wartosci 3,53 min zt w okresie od
wrzesnia 2024 do sierpnia 2025.

Q1-Q3 2025 Q1-Q3 2024 zmiana r/r zmiana % r/r
Koszty operacyjne 15450 16 507 -1057 -6,40%
Amortyzacja 2997 2722 275 10,10%
Zuzycie materiatow i energii 111 97 14 14,43%
Ustugi obce 11244 12 700 -1456 -11,46%
Podatki i optaty 38 86 -48 -55,81%
Koszty swiadczer pracowniczych 3475 4261 -787 -18,45%
Pozostate koszty 38 40 -2 -5,00%
Koszt wytworzenia na wtasne potrzeby _2453 -3399 947 -27,83%

Ze wzgledu na charakterystyke branzy, w jakiej dziata Spotka, ustugi obce stanowig znaczgcg pozycje w
rachunku wynikow.

Ustugi obce- Q1-Q3 Udziat % Q1-Q3 Udziat %
wyszczegolnienie 2025 2024

Ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo 6 640 59,05% 8813 69,39%

w tym koszt wytworzenia na wtasne potrzeby 2103 18,70% 2916 22,96%

Technologia i infrastruktura 2222 19,76% 1518 11,95%

Koszty reklamy i promocji 2080 18,50% 1848 14,55%

Ustugi doradztwa, prawne, najmu i inne profesjonalne 248 2,21% 457 3,60%

Pozostate 54 0,48% 65 0,51%
SUMA 11244 100,00% 12701 100,00%

Najwiekszg pozycje zajmujg w niej ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo, ktére charakteryzowaty sie
najwiekszym spadkiem wartosciowym w poréwnaniu do analogicznego okresu w roku 2024.
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Koszty dziatalnosci operacyjnej w trzecim kwartale 2025 byly

analogicznym okresie 2024 (spadek o 3,25%).

Koszty operacyjne
Amortyzacja
Zuzycie materiafow i energii
Ustugi obce
Podatki i optaty
Koszty swiadczer pracowniczych
Pozostate koszty

Koszt wytworzenia na wfasne potrzeby

Q3 2025
4858
1017

29
3573

983
11
-756

Q32024
5021
933
25
3708
19
1222
14
-900

zmiana
-163
84

r/r

nizsze o 163 tys. zt od kosztéw w

zmiana % r/r
-3,25%
9,00%
16,00%
-3,64%
-94,74%
-19,56%
-21,43%
-16,00%

Najistotniejsza pozycja kosztowa — koszty ustug obcych — byta nizsza o 3,64% od kosztéw w trzecim

kwartale 2024 roku

Ze wzgledu na charakterystyke branzy, w jakiej dziata Spotka, ustugi obce stanowig znaczacg pozycje w

rachunku wynikow.

Ustugi obce*-
wyszczegélnienie

Ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo
w tym koszt wytworzenia na wtasne potrzeby

Technologia i infrastruktura

Koszty reklamy i promocji

Ustugi doradztwa, prawne, najmu i inne
profesjonalne

Pozostate

SUMA

Q3 2025

3 573,00

2058

668

789
607

101

18

Udziat %

18,30%
5,94%

7,02%
5,40%

0,90%

0,16%
31,78%

Q3 2024

2515
733

501
580

101

13
3710

Udziat %

19,80%
577%

3,94%
4,57%

0,80%

0,10%
29,21%

Koszty ustug zewnetrznych i podwykonawstwa byly nizsze niz w trzecim kwartale 2024, co byto efektem
przeprowadzonej optymalizacji zatrudnienia oraz wdrazania nowych inicjatyw i usprawnien w pozostatych
obszarach dziatalnosci. Wzrost kosztow nastgpit w dwdch kategoriach. Koszty technologii infrastruktury
wzrosty z uwagi na koszty Swiadczenia nowych ustug dla klientéw (zakup skrzynek i domen, ustuga warm-
up, lead finder), natomiast wzrost kosztéw reklamy i promocji to wynik podjetych dziatan i inicjatyw w

obszarze marketingu.

Zatrudnienie

Liczba oséb zatrudnionych na podstawie umowy o prace oraz wspétpracujgcych z Woodpecker.co Spétka

Akcyjna na dzien 30 wrzesnia 2025 r.:

Liczba os6b na

Forma wspétpracy:

30.09.2025
Umowa zlecenie (UZ) 5
B2B 32
Umowa o prace (UoP) 25
Suma 62
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Liczba os6b na
31.12.2024

Liczba oséb na
30.09.2024

6
36
31
72



Liczba oséb zatrudnionych na podstawie umowy o prace oraz wspétpracujgcych z Woodpecker.co Spétka
Akcyjna na dzien 30 wrzesnia 2025 r. w przeliczeniu na osoby:

. . Stan na 30.09.2025 Stan na 31.12.2024 Stan na 30.09.2024
Podziat na dziaty

Uop/Uz B2B Uop/Uz B2B Uop/uUz B2B
Zarzad, finanse i administracja 5 6 7 7 7 7
Marketing i Sprzedaz 11 8 12 8 12 7
Dziat obstugi klienta 6 3 7 2 7 2
Dziat IT/produkt 8 15 12 18 10 10
Suma 62 73 72

Na dzien 30 wrzesnia 2025 r. Emitent zatrudniat 25 oséb na podstawie umowy o prace, ponadto
wspotpracowat z 37 osobami na podstawie umoéw cywilnoprawnych (umowy zlecenia, umowy o wspétpracy
z dziatalnos$cig gospodarczg).

Wyniki finansowe

Wynik netto w trzecim kwartale 2025 roku wynidst -280 tys. zt i byt nizszy niz w poréwnywalnym okresie
2024 roku (tj. 323 tys. zt). W skali roku obnizenie wyniku netto jest m.in skutkiem zatrzymania trendu
wzrostowego przychodow. Ostatni kwartat przyniést jednak zdecydowanie mniejszg strate niz w drugim
kwartale 2025 r. (-744 tys. zt).

Marza EBITDA' w trzecim kwartale 2025 r. wyniosta 16%, co oznacza spadek o 7 punktéw procentowych
w poréwnaniu z marzg uzyskang w porownywalnym okresie 2024 roku (23%). W stosunku do poprzedniego
kwartatu marza EBITDA polepszyta sie o 9 punktow procentowych.

Czynniki i zdarzenia, w tym o nietypowym charakterze, majacych istotny wplyw na
skrocone sprawozdanie finansowe

W obszarze produktowym, w trzecim kwartale 2025 Spdtka wprowadzita kilka istotnych zmian i innowacji
w szczegolnosci ukierunkowanych na zwigkszenie wartosci produktu dla klientdow o wiekszych
wymaganiach operacyjnych:

e Integracja z Clay — W trzecim kwartale 2025 roku Spotka zakonczyta prace nad integracjg z platformag
Clay, jednym z najbardziej rozpoznawalnych narzedzi w segmencie outbound marketingu,
wykorzystywanym do pozyskiwania i wzbogacania danych o potencjalnych klientach (enrichment)
oraz budowania kontekstu sprzedazowego w procesach B2B. Integracja zostata w petni udostepniona
produkcyjnie, co pozwala uzytkownikom aplikacji na efektywniejszg akwizycje, segmentacje oraz
prowadzenie dziatan sprzedazowych. Clay jest uznanym partnerem w swojej kategorii, o duzych
zasiegach, co pozytywnie wptywa rowniez na postrzeganie marki Woodpecker w sSrodowisku
miedzynarodowym. Dziatania marketingowe wspierajgce uruchomienie integracji zostaty rozpoczete
w trzecim kwartale i sg kontynuowane, zwiekszajgc Swiadomosé nowego rozwigzania wsrdd obecnych
i potencjalnych uzytkownikéw.

e Integracja z RevReply — W trzecim kwartale 2025 roku Spétka uruchomita integracje z zaawansowang
platformg wykorzystujgca sztuczng inteligencje do obstugi odpowiedzi przychodzgcych w kampaniach
e-mailowych. Dzieki potgczeniu obu systeméw, RevReply dziata bezposrednio na tych samych
skrzynkach pocztowych, ktore sg wykorzystywane do wysytki wiadomosci w aplikacji Woodpecker.

! EBITDA liczona jest bez uwzglednienia kosztéw finansowych, poniewaz Spétka nie korzysta z finansowania diuznego (nie ponosi

finansowych kosztéw obstugi zadtuzenia).
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Integracja ta umozliwia automatyczne lub pdtautomatyczne zarzadzanie odpowiedziami, ich
kwalifikacje oraz kategoryzacje (np. ,zainteresowany”, ,brak zainteresowania”, ,przekierowanie”).

o Rozwigzanie znaczgco odcigza zespoty sprzedazowe i agencje, redukujgc reczng obstuge odpowiedzi
i przyspieszajgc czas reakcji na wiadomosci od potencjalnych klientéw. Dzieki temu mozliwe jest
utrzymanie wysokiej jakosci komunikacji przy jednoczesnym zwigkszeniu skali dziatan. Wprowadzenie
tej integracji stanowi kolejny krok w kierunku automatyzacji procesow sprzedazowych i wzmocnienia
pozycji Spotki jako dostawcy kompleksowego rozwigzania typu all-in-one dla zespotéw
outboundowych.

e  Copy Warmup — Spotka wprowadzita nowg funkcjonalno$é Copy Warm-up, ktéra stanowi rozszerzenie
dotychczasowego rozwigzania Mailivery stuzgcego do poprawy dostarczalnosci wiadomosci e-mail.
Funkcja ta umozliwia automatyczne wigczanie tresci wykorzystywanych w kampaniach (tzw. copy) do
procesu ,rozgrzewania” skrzynek mailowych, co pozwala symulowac rzeczywiste wysytki i zwiekszac¢
skuteczno$¢ pdzniejszych kampanii. Rozwigzanie dostepne jest zaréwno w zaktadce Templates, jak i
w edycji kampanii, co umozliwia tatwe zarzadzanie treSciami bez koniecznosci recznej synchronizacji.

¢ Nowa funkcjonalnos¢ pozwala, by od 20 do 40% wiadomosci wykorzystywanych w procesie warm-up
pochodzito bezposrednio z tre$ci kampanii uzytkownika, co znaczgco zwieksza realizm symulacji i
skuteczno$¢ rozgrzewania. W przeciwienstwie do konkurencyjnych rozwigzan, wymagajgcych
manualnej aktualizacji tresci i oferowanych w znacznie wyzszej cenie, rozwigzanie Woodpecker jest
w petni zautomatyzowane i kosztowo efektywne.

e Linkedin — W trzecim kwartale 2025 roku Spétka wprowadzita dalsze usprawnienia w integracji z
LinkedIn, koncentrujgc sie na zwiekszeniu kontroli uzytkownikdw nad dziataniami automatyzacyjnymi.
Nowe rozwigzania pozwalajg na samodzielne ustalanie limitow aktywnosci — takich jak liczba
odwiedzonych profili, wystanych zaproszen do kontaktéw czy wiadomosci bezposrednich. Dzigki temu
uzytkownicy mogg dostosowywacé parametry kampanii do wiasnych potrzeb, zachowujgc petng
zgodnos¢ z najlepszymi praktykami i zasadami bezpieczenstwa platformy. Rozwdj tej funkcjonalnosci
ma na celu umozliwienie bardziej precyzyjnego, bezpiecznego i efektywnego prowadzenia dziatan
sprzedazowych na LinkedIn.

o W trzecim kwartale 2025 roku Spétka rozszerzytg funkcjonalno$¢ umozliwiajgcg hurtowe dodawanie
skrzynek pocztowych do kampanii za pomocg pliku CSV. Nowa wersja rozwigzania pozwala
uzytkownikom nie tylko na szybkie poditgczenie nawet do 1000 skrzynek w ramach jednej kampanii,
lecz takze na korzystanie z kont réznych dostawcow, w tym Microsoft i Google. Dodatkowo, funkcja ta
stanowi potencjalny punkt wyjscia do rozwoju mechanizmoéw up-sellu w aplikacji — analiza
uzytkownikéw masowo dodajgcych skrzynki pozwoli Spotce lepiej identyfikowac potrzeby klientéw
korzystajacych z infrastruktury zewnetrznej i zacheca¢ ich do zakupu domen oraz skrzynek
bezposrednio poprzez platforme Woodpecker.

o Woopdecker konsekwentnie wprowadzat réwniez mniejsze usprawnienia, odpowiadajgc na
bezposrednie sugestie uzytkownikoéw. W trzecim kwartale udostepniono m.in. filtr stanéw USA w
module Lead Finder, bedacy jedng z najczesciej zgtaszanych présb klientéw. Takie drobne, ale istotne
zmiany zwiekszajg wygode korzystania z aplikacji i potwierdzajg, ze rozwdj produktu jest Scisle
dostosowany do rzeczywistych potrzeb uzytkownikow
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W obszarze marketingu i sprzedazy, w trzecim kwartale 2025 roku Spétka koncentrowata sie na
stymulowaniu zainteresowania aplikacjg Woodpecker:

o W trzecim kwartale 2025 roku Spdtka kontynuowata strategie bezposredniego budowania relacji z
klientami i partnerami biznesowymi, tgczgc dziatania sprzedazowe z aktywng obecnoscig na platformie
LinkedIn. Dalsze zwiekszenie czestotliwosci publikacji oraz rozwéj komunikacji wideo pozwolity na
utrzymanie wysokiego poziomu zaangazowania odbiorcow i umocnienie pozycji marki w
miedzynarodowym $rodowisku SaasS.

o Aktywnos¢ Prezes Zarzadu przyniosta kolejne zaproszenia do udziatu w prestizowych wydarzeniach
branzowych, takich jak | Love Marketing, MailCon czy ARRtist Summit, co przetozyto sie na dalsze
wzmochienie wizerunku Woodpeckera jako globalnie rozpoznawalnego dostawcy rozwigzan typu
SaaS wspierajgcych procesy sprzedazowe. Réwnolegle intensyfikacja spotkan z kluczowymi klientami
w USA i Europie pozwolita pogtebi¢ relacje biznesowe oraz stanowita istotny krok w kierunku
zwiekszenia wartosci kontraktéw i stabilizacji przychoddw.

o W trzecim kwartale 2025 roku Spoétka kontynuowata prace nad kompleksowym kursem wideo
poswieconym cold emailingowi, zaprojektowanym z myslg o wsparciu zaréwno nowych, jak i obecnych
uzytkownikdbw w skutecznym rozpoczynaniu oraz skalowaniu kampanii w aplikacji Woodpecker.
Format wideo, bedacy jednym z najczesciej oczekiwanych przez spotecznos$¢ uzytkownikow i
uczestnikdw konferencji branzowych, spotkat sie z duzym zainteresowaniem. Gtéwny kurs obejmuje
szes¢ modutdéw po dziesie€ lekcji, z czego czternascie lekcji zostato juz opublikowanych na oficjalnym
kanale YouTube Spotki. Roéwnolegle przygotowano kréotszy kurs dedykowany agencjom
sprzedazowym, sktadajacy sie z czterech lekgc;ji, ktory jest juz w catosci dostepny online. Oba projekty
stanowig wazny element strategii edukacyjnej Spotki, majgcej na celu wspieranie uzytkownikow w
zwiekszaniu efektywnosci ich dziatan sprzedazowych.

e (Od trzeciego kwartatu 2025 roku Spétka dotgczyta do spotecznosci Sales Angels — najwiekszej w
Polsce organizaciji zrzeszajagcej specjalistow i liderow sprzedazy. Spotecznos¢ ta liczy kilkanascie
tysiecy cztonkdéw, w tym wielu profesjonalistéw zajmujgcych sie cold emailingiem i prospectingiem, a
wiec 0s6b bezposrednio korzystajgcych z rozwigzan oferowanych przez Spotke. Przynaleznosé do
Sales Angels stanowi dla Woodpeckera nie tylko szanse na lepsze poznanie potrzeb rynku, lecz takze
mozliwos¢ aktywnego udziatu w integracji i edukacji Srodowiska sprzedazowego. Jak podkreslajg
organizatorzy, misjg spotecznosci jest ,budowanie przestrzeni, w ktérej kazdy cztonek moze rozwijaé
swoje umiejetnosci sprzedazowe i biznesowe, dziatajgc zgodnie z najwyzszymi standardami
etycznymi”. Wspétpraca z Sales Angels doskonale wpisuje sie w strategie Spotki ukierunkowang na
wspieranie profesjonalizacji sprzedazy i wymiane wiedzy w branzy.

o W trzecim kwartale 2025 roku Spétka zostata oficjalnym partnerem Mistrzostw Polski w Prospectingu
2025, organizowanych przez Sales Angels. Wydarzenie to, poswiecone sztuce pozyskiwania nowych
klientéw, po raz pierwszy w Polsce wytoni najlepszych specjalistow w obszarze cold e-mailingu i cold
callingu. Celem inicjatywy jest promocja nowoczesnych technik sprzedazy oraz podnoszenie
standardéw wsréd handlowcéw | zespotdw sprzedazowych. Udziat Woodpeckera w tym
przedsiewzigciu doskonale wpisuje sie w strategie wspierania profesjonalizacji dziatan
prospectingowych i budowania pozycji Spotki jako lidera w obszarze automatyzacji procesow
sprzedazy B2B.
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Czynniki, ktore w ocenie emitenta bedg miaty wpltyw na osiagniete przez niego wyniki w
perspektywie co najmniej kolejnego kwartatu
Wyniki kolejnych kwartatéw beda zalezaty w gtéwnej mierze od:

e Otoczenia makroekonomicznego i globalnej koniunktury gospodarczej

e zmiennych kurséw dolara, wptywajgcego gtéwnie na przychody Spotki

e skutecznosci wdrazania nowych innowac;ji

e adaptacji do szybko zmieniajgcych sie warunkéw rynkowych

e pozyskiwanie nowych klientéw.

Stanowisko odnosnie do mozliwosci zrealizowania publikowanych prognoz wynikéw na
dany rok, w swietle wynikow zaprezentowanych w raporcie kwartalnym

Zarzad Spdiki nie publikuje prognoz finansowych.

3.

Informacje korporacyjne

Struktura akcjonariatu emitenta

Ponizsza tabela przedstawia informacje na temat struktury akcjonariatu Spétki na date publikacji raportu,
w tym w szczegodlnosci znacznych akcjonariuszy, ktérzy sg uprawnieni z akcji Spoétki reprezentujacych co
najmniej 5% ogdlnej liczby gloséw na Walnym Zgromadzeniu oraz kapitatu zakladowego, jak réwniez
tacznej liczby akcji Spoétki posiadanych przez pozostatych akcjonariuszy.

Liczba
akgcji Liczba
Akcjonariusz Spotki (%) gltosow (%)

Maciej Ciesla z podmiotami zaleznymi 1113000 22,26 1113000 22,26
Maciej CieSla............cccooovvecccuccncnnnn. 597 000 11,94 597 000 11,94
Maciej Ciesla Fundacja Rodzinna ..., 516 000 10,32 516 000 10,32

Tar Heel Capital Pathfinder MT Ltd ..........coooiiiiiiiicecccerree 971897 19,44 971897 19,44
Kinga Tarczyfska™ ... 26 583 0,53 26 583 0,53
Mateusz Tarczynski Fundacja Rodzinna* 640 041 12,80 640041 12,80
KFF Holding SCSP.....c.ccovvririiiccicicieieieienenenes 562500 11,25 562500 11,25
POZOSHAN ...t 1685979 33,72 1685979 33,72
Razem 5000000 100% 5000000 100%

*Porozumienie pomiedzy Kinga Tarczynska, Mateusz Tarczynski wraz z podmiotami zaleznymi

Na date publikacji raportu Znaczni Akcjonariusze sg uprawnieni tgcznie z 3.314.021 Akcji uprawniajgcych
tacznie do 3.314.021 gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spotki oraz stanowigcych 66,28% kapitatu
zaktadowego oraz ogdlnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spétki.
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Dane powyzsze ulegly zmianie w stosunku do poprzedniego raportu okresowego. Na date publikacii
poprzedniego raportu Znaczni Akcjonariusze byli uprawnieni tacznie z 3.310.021 Akcji uprawniajgcych
tacznie do 3.310.021 gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spotki oraz stanowigcych 66,20% kapitatu
zakladowego oraz ogolnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spétki.

Akcje Serii A bedgce wtasnoscig Znacznych Akcjonariuszy sg akcjami zwyklymi na okaziciela i nie sg
w zaden inny sposob uprzywilejowane pod wzgledem prawa gtosu. Na date publikacji raportu nie istniejg
akcje w kapitale zaktadowym Spéiki, ktére przyznawatyby odmienne prawo gtosu.

Na date publikacji raportu nie istniejg ograniczenia co do zbywalnosci akcji Spotki okreslone w Statucie.

Akcje lub opcje na Akcje bedace wlasnoscig cztonkéw Zarzadu oraz Rady Nadzorczej

Na date publikacji raportu nastepujgcy cztonkowie Zarzadu i Rady Nadzorczej sg uprawnieni z Akcji:
e prezes zarzgdu Matgorzata Sikora jest uprawniona z 5.886 Akcji

e wiceprezes Zarzgdu Maciej Ciesla jest uprawniony (bezposrednio i posrednio poprzez Maciej
Ciesla Fundacja Rodzinna) z 1.113.000 Akcji

e przewodniczacy Rady Nadzorczej Marcin Kusmierz (posrednio poprzez KFF Holding SCSp) jest
uprawniony z 562.500 Akcji

o cztonek Rady Nadzorczej Mateusz Tarczynski jest uprawniony posrednio z 640.041 Akcji

Wedtug wiedzy Emitenta powyzsze dane ulegty zmianie od daty prezentacji raportu okresowego, w ktorym
wskazano, ze wiceprezes Zarzadu Maciej Ciesla byt uprawniony bezposrednio i posrednio z 1.109.000
AKCcji.

Wiadze Spétki — Zarzad

Obecna, wspolna kadencja Zarzgdu rozpoczeta sie w dniu 28 kwietnia 2021 r. i uptywa z dniem 31 grudnia
2026 r.

Na date publikaciji raportu Zarzgd Spétki funkcjonowat w nastepujgcym sktadzie:
e Malgorzata Sikora — Prezes Zarzadu
o Maciej Ciesla — Wiceprezes Zarzadu

e Adam Biel — Cztonek Zarzadu

Wiadze Spétki — Rada Nadzorcza

Na dzien 30 wrzeénia 2025 i na date publikacji Rada Nadzorcza funkcjonowata w nastepujgcym skfadzie:
e Marcin Kudmierz — Przewodniczgcy Rady Nadzorczej
e Jakub Ciesla — Cztonek Rady Nadzorcze;j
e Bartosz Lis — Cztonek Rady Nadzorczej
e Andrzej Nykiel — Cztonek Rady Nadzorczej

e Mateusz Tarczynski — Czionek Rady Nadzorczej
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4.

Pozostate informacje

Postepowania przed sadem, organem wlasciwym dla postepowania arbitrazowego lub
organem administracji publicznej

Na date publikacji raportu Spoétka nie jest strong ani uczestnikiem zadnego postepowania
administracyjnego, sadowego ani arbitrazowego, ktére moze lub mogtoby wywrzec istotny wplyw na
sytuacje finansowg, rentowno$¢ lub dziatalnos¢ Spotki. Spotka nie posiada informacji o jakichkolwiek
postepowaniach administracyjnych, sgdowych lub arbitrazowych moggcych wystgpi¢ w przysztosci, a ktore
miatyby istotny wplyw na sytuacje finansowa, rentownosc lub dziatalnosé Spotki.

Transakcje z podmiotami powigzanymi

Szczegoly dotyczgce transakciji z podmiotami powigzanymi przedstawione sg w Skroconym $rédrocznym
sprawozdaniu finansowym za okres 3 miesiecy zakonczony 30 wrzes$nia 2025 roku w punkcie 7.2.

Organizacja grupy kapitatowej

Na dzien 30.09.2025 roku Spdtka nie tworzy grupy kapitatowej.

Matgorzata Sikora - Dokument

E Adam Biel T ., podpisany przez
Addoss Dne{_ Ceoyly. "ucee  Maciej Ciesla

' Data: 2025.11.20
12:39:33 CET
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